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1.- CONVOCATORIA

| |
C@+EMP) SCALE UP
pu n Lopyme Interreg Europe

PREMIOS

EMPRENDEDOR/A EXCELENTE
16/12/2019

PROGRAMA Lugar: Parque Cientifico Espinardo

9.45-10.00 | Acreditaciones

10.00-10.15 | Bienvenida institucional RECONOC'M'ENTOS
10.15-10.30 | Presentacion actividades Red AGENTES DESARROLLO
PuntoPyme 2019 y programacioén de 2019

actividades 2020

10.30-12.00 | Presentacion de las empresas candidatas
al Premio Emprendedor Excelente Red Innovacion Territorial
PuntoPyme 2019

12.00-12.30 | Visita a los expositores de las empresas Cooperacién
candidatas Interagencias
12.30-13.00 | Entrega de Premios Red PuntoPyme
2019. Emprendedor Excelente y Agentes Impulso al Desarrollo
de Desarrollo. Local

El jurado para la eleccién del Premio Red PuntoPyme
2019 estara formado por una representacion de la
Asociacion Agentes de Desarrollo Local de la Regidn
de Murcia, el Instituto de Fomento y Taruga
Creaciones (Premio Emprendedor Excelente 2018)

EMPRENDEDORES PARTICIPANTES 2019

BLONDIE PELUQUERIA BULLAS

BODEGA MODULAR LA DEL TERRENO | CEHEGIN

CELIVEGAN CEUTI
EMPRENDEDOR EXCELENTE CLOURIS SYSTEM, SL PUERTO LUMBRERAS

" DEPORTEC MURCIA

p u n I-O pyme EL MAESTRO ARROCERO CARTAGENA
LABORATORIO DE ARTESANIA DIGITAL 'SAN PEDRO DEL PINATAR
MARIA JESUS PENALVER MARTINEZ SAN PEDRO DEL PINATAR

oresansen  Taruga Creaciones MAS QUE AUTONOMOS CIEZA
MEDUSA VISUAL CARTAGENA
MMMACADEMY ALCANTARILLA
$ il - _'_“-_ * UNIVERSO PRO AUDIOVISUAL MAZARRON
YAVINO MURCIA
YOHUMANIZE CARTAGENA
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MMMACADEMY
BLONDIE PELUQUERIA
EL MAESTRO ARROCERO

YOHUMANIZE

MEDUSA VISUAL

BODEGA MODULAR LA DEL
TERRENO

CELIVEGAN
MAS QUE AUTONOMOS
UNIVERSO PRO AUDIOVISUAL
DEPORTEC

YAVINO

CLOURIS SYSTEM, SL
LABORATORIO DE ARTESANIA

DIGITAL
ECOLINES MAR MENOR
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2.- EMPRENDEDORES PARTICIPANTES

PAQUI MARTINEZ Y JOSE ANGEL MARTINEZ

JHON ERIC Y TERESA GUILLEN

JOSE ALBES PEDRERO

CRISTINA CONESA

ANA LOPEZ

JOSE ANGEL YEPES

JUANJO LOPEZ LOZANO/ENRIQUE MARTIN/ ALEJANDRO
CARAVACA

JULIA CASADO MARCO

ESTEFANIA MARTINEZ

DAVID MARIN GARCIA
LOURDES HERNANDEZ LOPEZ
ROBERTO CARLOS SAEZ MUNOZ
ISMAEL GALIANA

PEDRO JESUS CAMACHO
JUANFRAN GUEVARA
DAVID SANCHEZ

FRANCISCO JOSE GOMEZ VELAZQUEZ

MARIA JESUS PENALVER MARTINEZ
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3.- DESARROLLO DEL EVENTO

1.- ACREDITACIONES
Desde las 8.00 de la mafiana estuvimos preparando
con los emprendedores las zonas de demostracion
y probando las presentaciones. En estas dos horas
de trabajo:

Sacar las mesas.

Colocar enaras.

Probar las presentaciones y videos y colocarlas

por orden de intervencion.

A partir de las 9.45 comenzaron a venir Agentes de
Desarrollo, Concejales y amigos. Durante este
tiempo aprovechamos para realizar las entrevistas
para los videos de los emprendedores/as.

En una mesa a la entrada se recogieron las firmas de
asistencia. Ademas se dispuso de material de
memorias y folletos.
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2- BIENVENIDA

Discurso de bienvenida de Alvaro Armada.

1.Bienvenidos.
2.Agradecimiento a Agentes de

«n “Una manera de hacer Europa”
SCALE UP © Egndo Europeo de Desarrollo Regional

Interreg Europe

b. Posteriormente los emprendedores nos contaran su
proyecto empresarial. El jurado estad formado por el Instituto
de Fomento de la Regién de Murcia, la Asociacion de
Agentes de Desarrollo Local, en la persona de Pedro Alcaraz

Desarrollo Local, concejales, Jurado del Agente de Desarrollo Local del Ayuntamiento de Aledo y los

Premio, Emprendedores y amigos.
3.IDEA PRINCIPAL: Esta jornada tiene

ganadores de la edicion del 2018 Taruga Creaciones: David
Murcia y Elena Maroto.

como objetivo poner en valor el talento c.Nuestros emprendedores han preparado unas

emprendedor de nuestra regién que
canaliza a través de las Agencias de

= demostraciones de sus productos y servicios que podemos

visitar cuando terminen las exposiciones.

Desarr_c?llo Local de los Ayuntamientos de 4 Por ultimoy después de que el jurado delibere
la Regidny que se coordinan desde laRed  ontregaremos los premios al emprendedor excelente de la

PuntoPyme del Instituto de Fomento.
4.El plan de trabajo de esta mafana es el

siguiente:

a.Ahora os explicaré brevemente las
actividades 2019 realizadas por la RPP y

las programadas en 2020.
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Region E de Murcia

Red PuntoPyme
5.Este ano, recuperando una antigua tradicion de la Red
PuntoPyme, reconoceremos la labor de tres agentes de
desarrollo local que han destacado durante el 2019.El premio
a la Innovacion Territorial, el premio a la Cooperacion
Interagencias y el Premio al Impulso en el Desarrollo Local.
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p u n I_o pym e Interreg Europe

PREMIOS
EMPRENDEDOR/A EXCELENTE

puniopyme PROGRAMA 2019 RED PUNTOPYME
B RN 4040
SN Formacién Premio Red Do
emprendimiento LA L PuntoPyme y
y lanzamiento Experiencias | Grupos de  Reconocimientos
del programa trabajo y
experiencia
FABLAB
A
TRIMESTRE 12 TRIMESTRE 22 TRIMESTRE 32 TRIMESTRE 42 CIERRE
LI L
Trmeborl Programa § 4114 Mentorl9
Tractor19 )
Visitas del Info a las Agencias de
ﬂ Desarrollo
SCALE Up Formacién Itnernacionalizacion

Interreg Europe
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“Una manera de hacer Europa”

SCALE Uﬂ Fondo Europeo de Desarrollo Regional

pu n _LO pyme Interreg Europe

puniopyme PROGRAMA 2018 RED PUNTOPYME

. VISITAS
| EMPRESAS. SCALE UP
i BODEGAS FORMACION Clnterre E}rJo ]
: CASAROIO | pLANES DE " "
: : VIABILIDAD GRUPOS DE
: . TRABAIO
DESARROLLO . pyperiencia . PREMIO RED PUNTOPYME 2018

. EMPRENDE. i

: ENCUENTROS

| CON :

i EMPRENDEDORES :

\\ | ' €y

Mintspyme LA PROGRAMACION DEL 2020

i ’ SCALE Uﬂ
Interreg Europe
Visitas

\// Del Instituto ento
[ alas de

Sugerencias directas
De los participantes en la Red
PuntoPyme

Fondo Europeo de Desarrollo Regeonal
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- “Una manera de hacer Europa”
M rtGEye SCALE UP Fondo Europeo de Desarrollo Regional
Buniopyme ACTIVIDADES 2020
-

3.- PRESENTACION EMPRENDEDORES
La duracion de las presentaciones fue de 10 minutos aprox.

Evaluamos:
Viabilidad del negocio
Capacidades
Innovacion
Estrategia de MK
Escalabilidad o Crecimiento Sostenible
RSC

Se da paso a los Agentes de Desarrollo por orden alfabético.
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4.-VISITA LAS MESAS DE EMPRENDEDORES

Una vez terminadas las presentaciones visitamos las
demostraciones que las empresas nos habian prepa-
rado,ademads el jurado fue a tomar un tiempo para
valorar las diferentes propuestas.

5.- ENTREGA DE PREMIOS

Una vez vistas las propuestas se entregaron los
diplomas de participacién a los emprendedores/as
por los Agentes de Desarrollo.
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4.- EMPRENDEDORES/AS

puniopyme CG+EMP) SCALE UPﬂ

Interreg Europe

Empresa | Blondie peluqueria [ Ayuntamiento | Bullas
Ao de creacién Facturacion prevista 2019 | Logotipo
2019
Nombre ponentes Jhon Eric Colmenares Numero de trabajadores incluidos los 2
Bedoya emprendedores
Teresa Guillen Ramirez

Misidn y vision de la empresa (¢como te ves dentro de cinco afios?)

Nuestra misién es que todo el mundo se sienta bien tanto interno como externo incorporando
productos organicos y ecoldgicos a precios accesibles

Nuestra visidn es poder llegar a diferentes localidades implementando nuestros métodos de trabajo y
asi poder reducir la tasa de desempleo de los peluqueros

Qué productos/servicios ofreces

Productos organicos, ecoldgicos teniendo asi responsabilidad con el medio ambiente
Nuestros servicios son todos relacionados con la peluqueria y parte de estética

Explica como vendes tus productos/servicios

Realizando un diagndstico del estado del cabello y teniendo en cuenta el visagismo de cada persona
para asi ofrecer un servicio acorde

Explica porqué eres una empresa innovadora

En un gremio tan competitivo y de alto coste, estamos incorporando productos organicos ofreciendo
cuidado al medio ambiente y servicios de alta calidad a bajos costes

Explica porqué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE

Con el factor de uso de materiales orgdnicos y ecolégicos, y con nuestra visiéon poder incorporar a
nuestra plantilla personas en situacién de desempleo. Apoyando la economia de una localidad de pocos
habitantes, donde la mayoria deben de desplazarse a las localidades cercanas mas grandes.

Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO

Nuestra iniciativa se basa en un servicio de alto consumo, ya que la mayoria de las personas se cortan el
cabello aunque sea una vez por mes como minimo, y al ser nuestro negocio una propuesta diferente y
de alta calidad con un trato humano.

Redacta lo que mas destacarias de la cualificacién del/os socio/s

Tenemos diferentes puntos a destacar:

La profesionalidad.

El trato humano.

Preparacion sobre los servicios realizados.
Compaierismo.

Enviar el logotipo de la iniciativa a javier@redpuntopyme.es

Evaluacion del Jurado (Puntuar de 1a 6)
Viabilidad Capacidad Innovaciéon Estrategia Marketing
Emprendedor/a
Escalabilidad RSC
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Empresa | CELIVEGAN | Ayuntamiento | CEUTI
Ao de creacién Facturacién prevista 2019 Logotipo
2019 (desde mayo) 8.000,00 euros
Sy
VEGAN
Nombre ponentes Estefania Martinez Numero de trabajadores incluidos los 1
Vicente emprendedores

Mision y visidn de la empresa (écémo te ves dentro de cinco afos?)

Misién: Hacer feliz a las personas celiacas ofreciéndoles una gran variedad de productos artesanales
de gran sabor y mucho mas saludables.

Dentro de 5 afilos me veo: Con otro punto de venta directa al publico, trabajadores propios que
elaboren los productos artesanos y una red de clientes en los sectores HORECA y supermercados.

Qué productos/servicios ofreces

Gran variedad de alimentos sin gluten y veganos, artesanales y certificados (Roscén de Reyes vegano
sin leche ni huevo, pan bao, mini-hamburguesa con tintada negra, minipanetones, tartas y palmeras
veganas...). Celivegan es el Unico proveedor de la Regién de Murcia que ofrece productos sin gluten
para veganos.

Explica como vendes tus productos/servicios
Con un punto de venta directo en el Vivero de Empresas de Ceuti. A través de web propia y otras
plataformas (Bodas.com, Wallapop y Mil Anuncios), redes sociales Facebook e Instagram muy
dindmicas con videos propios y a través del sector HORECA y supermercados. También se realiza
promocion en ferias, como la reciente Murcia Gastrondmica, u otros eventos, como, por ejemplo,
degustaciones acompafiadas de charlas de nutricionistas de la ACMU (Asociacién de Celiacos de
Murcia)
Explica porqué eres una empresa innovadora
Porque ofrece productos artesanales de gran sabor, textura y calidad. Otra de sus ventajas es que se
los productos se pueden congelar y no es necesario hornearlos, por lo que es mucho mas conveniente
| para una persona celiaca, no siendo necesario comprar a diario, ni utilizar el horno todos los dias.
Explica porqué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE
Porque se ofrece un producto necesario para las personas celiacas, ya que hay un gran
desconocimiento de esta enfermedad, incluso por los médicos de familia. Por lo que es una manera de
asegurar que no hay contaminacién cruzada y que los clientes se alimentan correctamente y de
manera variada. Por tanto, Celivegan contribuye a mejorar la salud de las personas celiacas.
Ademas, Celivegan, estd comprometida con el medio ambiente, de manera, que siempre que sea
posible, busca alternativas al plastico en sus envases e invita a los clientes a que traigan su propio
recipiente, por ejemplo, para llevarse su porcién de tarta.
Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO
Porque es una necesidad creciente. Ya que la celiaquia no es una enfermedad minoritaria, puesto que
el 1,5% de la poblacién espaiiola la sufre y esta cifra va en aumento, a un ritmo en Espaia del 15%
anual. Ademas, existe una tendencia creciente hacia el veganismo, tanto por razones de salud como
éticas.
Redacta lo que mas destacarias de la cualificacién del/os socio/s
Me considero una persona muy dinamica, ilusionada por el proyecto y que cree en él. Debido a mi
experiencia profesional anterior como administrativo contable, tengo un gran conocimiento del
mundo empresarial y financiero, que me ha respaldado a la hora decidir emprender un negocio sola,
en un campo en el que identifiqué un gran vacio de mercado, y por tanto, una gran oportunidad.
Gracias a la instalacién de mi empresa en el Vivero de Ceuti, recibo ademas acompafiamiento por
parte del ayuntamiento, y el networking con otras empresas instaladas en el mismo es también un

plus.
Evaluacidn del Jurado (Puntuar de 1a 6)
Viabilidad Capacidad Innovacion Estrategia Marketing
Emprendedor/a
Escalabilidad RSC
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Empresa | CLOURIS SYSTEM Ayuntamiento | PUERTO
LUMBRERAS

Ano de creaciéon Facturacién prevista 2019 Logotipo
2018 50.000€

CLOURIS
Nombre ponentes PEDRO JESUS Numero de trabajadores incluidos los 5
CAMACHO emprendedores
JUANFRAN GUEVARA

DAVID SANCHEZ
Misién y visién de la empresa (jcémo te ves dentro de cinco afios?)

Clouris System nace con la intencién de generar una agricultura moderna, adaptada a la revolucién 4.0,
incorporando al sector primario al Bussines Intelligence y como una herramienta util para un mejor uso de
nuestros escasos recursos hidricos.

En este sentido nos vemos como una empresa tecnolégica que pone en el centro de su actuacion la misiéon antes
descrita.

Qué productos/servicios ofreces

Nuestro principal producto se encuentra funcionando en una explotacién agricola, en fase “Beta”, donde esta
sometido a pruebas de estrés y durabilidad. Consiste en un sistema de control de riego y de la explotacién
agricola.

Mediante la incorporacién del concepto “Smart” reducimos al méximo la instalacién de cableado y maquinaria
en explotaciones agricolas, asi mismo, mediante la implantacion de la tecnologia IOT, monitorizamos y
controlamos al instante cada explotacién, y se automatiza todo el riego en virtud de las variables deseadas por
el cliente. Por tltimo, mediante nuestro sistema de control remoto basado en la nube, se controla al instante la
explotacién, se obtiene informacién en tiempo real y permite la toma de decisiones més eficaz y ahorro hidrico.
Paralelamente a lo anteriormente expuesto, se estd trabajando en la adaptacién de este producto a una solucién
dirigida a “Smart City”, de manera que sirva para el control y monitorizacién de los jardines de cualquier
ciudad.

Explica como vendes tus productos/servicios

Nuestra plataforma, tendra principalmente dos vias de negocio que pueden ampliarse a mas. Una de ellas es la
venta del producto al PVP, a través de distribuidores autorizados, y la segunda es la venta de las
actualizaciones de Software que iremos realizando, asi como ampliaciones del producto contratado.

Explica por qué eres una empresa innovadora

Realizamos nuestros procesos con la introduccién de protocolos 4.0 y de IOT para comunicar dispositivos de
riego. Para el desarrollo se usa software “Open Source” que ademds permite una escalabilidad del producto y
permite la interconexién de equipamiento industrial con cualquier servicio en la nube.

Igualmente nuestro producto conecta con el concepto “Smart”, con la incorporaciéon de una pantalla tactil asi
como el control del sistema desde cualquier Smarphone.

Explica por qué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE

En nuestra misién empresarial, va intrinseca nuestra labor social. Buscamos un uso eficiente de los escasos
recursos hidricos, asi como la modernizacién de un sector tan importante para las zonas rurales, como lo es el
sector primario.

Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO

Una fuente principal de beneficios, por los cuales la convierte a la empresa en escalable, es la incorporacién de
las nuevas versiones del software que implicard el pago de las mismas en los sistemas ya instalados, el pago
igualmente de una cuota mensual por el mantenimiento del programa, asi como la posibilidad de incrementar
las soluciones de éste. Todo ello, generard ingresos extra sin llevar aparejado el incremento exponencialmente
directo de los costes empresariales.

Igualmente, el desarrollo de este producto puede ser utilizado para otros sectores: industria, hogar...

Redacta lo que més destacarias de la cualificacién del/os socio/s

Somos tres personas jévenes, que a pesar de nuestra edad, tenemos una trayectoria empresarial detrds, y que
ademds estamos combinando con ideas frescas y disruptivas, como lo es por ejemplo nuestras busquedas
alternativas de financiacion del proyecto, creando proyectos online de beneficios inmediatos a través de
distintas e-commerce.

Evaluacién del Jurado (Puntuar de 1 a 6)

Viabilidad Capacidad Innovacién Estrategia Marketing
Emprendedor/a
Escalabilidad RSC
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Empresa | DEPORTEC | Ayuntamiento | Murcia
Afio de creacién Facturacién prevista 2019 Logotipo
DEPOILEL
Nombre ponente | Roberto Carlos Sdez Muiioz \ Numero de trabajadores incluidos emprendedores \ 2

Misién y visién de la empresa (;cémo te ves dentro de cinco afios?)

Mejorar la resistencia alarga la vida, pero mejorar la fuerza hace que merezca la pena vivirla.

En Deportec mejoramos la salud y el rendimiento deportivo con entrenamiento tecnificado de fuerza. Democratizamos tecnologia y
métodos de alto rendimiento, y los adaptamos para que cualquier persona pueda mejorar su autonomia, su confianza y su rendimiento.
En cinco afios habrd numerosas franquicias de Deportec en Europa y Sudamérica. Todo el mundo sabrd que hay una manera éptima
de entrenar la fuerza, con poco tiempo y esfuerzo, y accesible en su gimnasio méds cercano.

Qué productos/servicios ofreces

Ofrecemos métodos y tecnologia para optimizar el entrenamiento de fuerza orientado a cualquier perfil. Nuestro sensor Velowin mide
los parametros mds importantes de los ejercicios y permite conocer con qué peso trabajar, y cuéntas repeticiones realizar, en funcién de
los objetivos y el estado de forma de cada persona. Ademds, complementamos esta oferta con consultoria deportiva de resistencia, con
valoraciones y planificaciones de entrenamientos.

Explica cémo vendes tus productos/servicios

El modelo de negocio es B2B2C con franquicias, en el que el sensor Velowin se instala en los centros deportivos, y sus usuarios lo
utilizan de acuerdo a las prescripciones del gimnasio o las nuestras. De manera recurrente, el gimnasio paga una cuota mensual por el
equipamiento y la metodologia, y el usuario paga por sus planes online. Nuestra estrategia de marketing tiene dos frentes principales:
Ensenar con cifras a los gimnasios que un cérner/franquicia Deportec es rentable, y demostrar a los usuarios que nuestro método es el
mejor. Para generar confianza contamos con referentes del mundo del deporte, publicaciones en revistas especializadas, y ventas de
Velowin en universidades, centros de alto rendimiento y preparadores fisicos de élite de 11 paises. También tenemos un acuerdo con
Decathlon para realizar eventos en tiendas, y vamos a aparecer en apps de resistencia con millones de usuarios amateur. Exponemos
los resultados de nuestros deportistas en redes sociales, para que otras personas lo vean y deseen mejorar como ellos. Nosotros mismos
ofrecemos el servicio al mercado local, con nuestra “franquicia cero”. Vamos a lanzar un programa con varios capitulos, tipo reality,
para mostrar como entrenan diferentes perfiles y que los espectadores se vean identificados en alguno de ellos, despertando su interés.
Internacionalmente, planteamos una estrategia con country managers, empezando por zonas donde existen tiendas Decathlon
cercanas e influencers locales relacionados con el deporte, corredores y ciclistas populares.

Explica porqué eres una empresa innovadora

Nuestro sensor Velowin estd validado por cientificos del alto rendimiento, ofreciendo prestaciones equiparables a dispositivos que
multiplican su precio, y midiendo ejercicios que antes era imposible. Respecto al modelo de negocio, contamos con los gimnasios para
escalar, novedad en el sector. Aplicamos la fuerza con métodos de élite a perfiles populares como son los deportistas amateur y
sedentarios, permitiéndoles socializar entrenando en grupo, y compartir resultados en redes sociales. Usamos modelos predictivos de
inteligencia artificial para adaptar los entrenamientos.

Explica porqué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE

Deportec enfoca su RSC a todos los puntos abordables dentro de nuestras posibilidades. Uno de los objetivos es democratizar la
tecnologia y los métodos de élite para mejorar la salud y el rendimiento de todos, facilitando la accesibilidad. Nuestra beca por el
Comité Paralimpico Espafiol demuestra nuestra implicacién en el deporte inclusivo. Priorizamos la ética en el servicio ofrecido a los
usuarios. No trabajamos con paises que puedan violar de manera sistematica los derechos humanos. Cumplimos con la legislacién
vigente, contando con un SRC voluntario ademds del propio de nuestros preparadores fisicos colegiados. Nuestros empleados y
colaboradores disfrutan de ventajosas condiciones. Dedicamos tiempo y recursos econdémicos para formar a chavales jovenes, asi como
en demostraciones gratuitas, sabiendo de antemano que no se van a convertir en ventas. Tratamos de generar los menores residuos
posibles, limitando el uso de papel con informes digitales, y gestionando la energia sin malgasto. El concepto de franquicia facilita la
politica de “kilémetro cero” para la prestaciéon de servicios, minimizando los desplazamientos de los usuarios. Practicamos y
proponemos la contratacién de RRHH de las Facultades més cercanas. Existe una politica continua de vigilancia de estos pardmetros.
Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO

El mercado al que nos orientamos es creciente y demanda cada vez mejores servicios, con menos coste y menos tiempo para ejecutarlo,
por lo que encajamos perfectamente. El concepto de franquicia, orientado a clientes directos que ya disponen de la infraestructura
fisica (como son los gimnasios y centros deportivos) facilita una contencién en los gastos frente al crecimiento. La tecnologia y los
métodos ofrecidos a esos clientes directos aceleran la oferta de servicios a sus usuarios. El ratio entre los costes de fabricacién-
instalacién-venta-formacién y los ingresos es muy favorable. Los resultados en los usuarios generan adherencia al servicio, y
numerosos comentarios positivos. Los KPIs manejados superan con creces los del sector.

Redacta lo que mds destacarias de la cualificacién del/os socio/s

Somos tres personas de formacién, experiencia y generaciones diferentes, con gran capacidad de sacrificio, compromiso maximo y
ganas de aprender continuamente. Contamos con un Doctor en Fisica, profesor de la UMu, de 68 afios, experto en transferencia de
tecnologia e investigacién aplicada; con un Méster en Alto Rendimiento y Deportes Ciclicos, de 23 afios, don de gentes y experiencia en
metodologia; y con un ingeniero con formacién empresarial e iniciativas emprendedoras previas, 37 afios, con capacidad de promover
equipo y gestionar proyectos de alta incertidumbre.

Evaluacién del Jurado (Puntuar de 1 a 6)
Viabilidad Capacidad Emprendedor/a Innovacién Estrategia Marketing
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“Una manera de hacer Europa”
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Interreg Europe

Empresa Ecolines Ayuntamiento San Pedro del Pinatar

Afo de creacion Facturacion prevista 2019 Logotipo

2019 (A consultar con Javier) A consultar con Javier -

ECOLINES
Nombre ponentes [ Maria Jesiis Pefialver Martinez_| Namero de trabajadores incluidos los emprendedores | 6
Mision y vision de la empresa (;cémo te ves dentro de cinco anos?)

Ecolines desarrolla sistemas de movilidad 100 % ecoldgicos, sostenibles, integrados, accesibles e inclusivos que operan en dreas
de interés turistico de alta calidad ambiental y paisajistica sin crear impactos y cambios significativos en el ecosistema local.
Nuestra organizacion nace con el proposito de dar respuestas concretas adaptadas a la demanda de movilidad sostenible
integrada en areas con elevada presion turistica y alta fragilidad medioambiental con la finalidad de generar un fuerte impacto
social positivo que mejore la calidad de vida de los ciudadanos fundamentado en la mejora y dinamizacion del patrimonio
cultural y natural de estas areas.

Ecolines quiere desarrollar su primer proyecto global en el area del Mar Menor, desarrollando un sistema de movilidad
integrado, intermodal (tren / embarcacion solar / bicicleta), sostenible y adaptado, respetuoso con el sistema ambiental local y
capaz de dar respuestas reales a las necesidades de movilidad del turismo y de las comunidades locales.

Qué productos/servicios ofreces

Respeto al caso concreto del Mar Menor, proponemos crear 5 Estaciones Nauticas Intermodales (ENI) distribuidas en la ribera
del Mar Menor e interconectadas entre si con catamaranes solares y bicicletas eléctricas. Esto permitira a cualquier persona
recorrer el Mar Menor sin la necesidad de desplazarse en vehiculo por carretera y solventar la imposibilidad de conexion que
actualmente existe entre La Manga y San Pedro del Pinatar.

En particular, planeamos desarrollar los siguientes servicios:

1. Fomento de la desestacionalizacion generando valor
afladido en el entorno: Crear una experiencia en torno al
Mar Menor y sus valores naturales y culturales con la
comercializacion del primer “producto turistico integral”
del Mar Menor que atina servicio ecologico de transporte,
entretenimiento, divulgacion cultural y medioambiental.

2. Aumento del nimero de visitantes: “Ecoturistic Tours”
desde cada una de las estaciones nauticas, guiados y
tematizados, para mostrar al visitante la cultura y el
entorno natural de los lugares mas emblematicos del Mar
Menor. El punto de salida y llegada de estos tours es la
misma ENI.

3. Dinamizacion del sector servicios riberefio mediante la
redistribucion de los flujos turisticos a través de la
interconexion sostenible, maritima y terrestre, entre
puntos estratégicos del Mar Menor: a) Conexiones “Solar
Water Bus” — “eBike” entre las diferentes estaciones
nduticas intermodales, destinadas a aquellos usuarios que
prefieran desplazarse entre los diferentes puntos de interés
del Mar Menor sin atascos y disfrutando del trayecto. b).
Potenciacion de la conexion Cartagena-Mar Menor a
través del FEVE-Los Nietos

4. Responsabilidad medioambiental y compromiso social:
Eventos deportivos, campanas, programas, actividades de
concienciacion y conocimiento aplicado para centros
educativos y diferentes colectivos sociales.

Los primeros dos productos/servicios pueden operar durante los meses de verano, los dos Gltimos pueden operar durante todos
los meses del afio. A través de esta estrategia se pretende romper la estacionalidad del Mar Menor tratando de interceptar
diferentes publicos: turistas, habitantes que viven en el drea del Mar Menor, escuelas y asociaciones culturales que desean
mejorar su conocimiento de este ecosistema.

Explica como vendes tus productos/servicios

Evaluacion del Jurado (Puntuar de 1 a 6)
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“Una manera de hacer Europa”
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‘ Empresa | EL MAESTRO ARROCERO | Ayuntamiento | CARTAGENA ||

Anio de creacién ‘ Facturacién prevista 2019 | Logotipo
\ 2019 \ 12.500€
Nombre ponentes JOSE ALBES Nuamero de trabajadores incluidos los
emprendedores
Misién y visién de la empresa (jcémo te ves dentro de cinco afios?)
Misién: Mejorar el aprendizaje de las personas brinddndoles unas experiencias gastroeducativas que les ayuden a
conseguir sus objetivos formativos a la vez que aprenden a cocinar un arroz.
Visién: Las personas y empresas utilizan a El Maestro Arrocero para enriquecer su aprendizaje con una
experiencia més lddica y didactica vivida con sus amigos, compafieros de trabajo o familia y para hacer de ese
momento una vivencia inolvidable alrededor de la comida.
(En cinco anos? Formando a emprendedores que han decidido franquiciarse con “El Maestro Arrocero”, realizando
experiencias gastroformativas y participando en charlas y conferencias sobre educacién y formacién.
Qué productos/servicios ofreces
Experiencias gastro-formativas en las que mientras se aprende a cocinar un buen arroz se aprende mucho més...
Dieta mediterrdanea, alimentacién saludable, trabajo en equipo, cohesién de grupo, valores del emprendedor,
comunicacién empresarial... el limite lo pone el cliente. (Empresas, colegios, particulares) “Dime que quieres
aprender y lo conseguirds mientras cocinamos un arroz”.
Explica como vendes tus productos/servicios
1. Presencia en la red: www.elmaestroarrocero.com, tripadvisor y google busines. Informacién de la
empresa en la red asi como posicionamiento y visibilidad gracias a las valoraciones de los clientes.
2. Presencia en las RRSS: Facebook, Instagram, LinkedIn y Youtube. Contacto diario y cercano con los
posibles clientes mostrando con fotos y videos el trabajo.
3. Presencialmente: Visita a clientes potenciales, colegios, empresas, y asistencia a ferias, jornadas
empresariales, entrega de premios...
Explica porqué eres una empresa innovadora
El Maestro Arrocero utiliza una necesidad basica y placentera del ser humano como lo es el comer para conseguir
los objetivos de su cliente. Objetivos que incluso sin tener nada que ver con la cocina se superan gracias al
caracter ludico y pedagégico de las experiencias gastroformativas. El Maestro Arrocero fusiona gastronomia y
formacién multidisciplinar. Y ;dénde? Alli donde lo necesite el cliente..
Explica porqué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE
1. Materia prima comprada en mercado de abastos o comercios de barrio reduciendo la distancia que el
producto ha viajado, reduciendo asi la produccién y emisién de CO2 a la atmdsfera.
2. Comprando en mercado y comercios pequerios donde no se utilizan los blister plastificados de los lineales
de los grandes supermercados estoy reduciendo también el consumo de pléstico.
3. Y abasteciéndome del pequeiio comercio lo estoy apoyando para que crezca como yo. Sinergias de la
pequena y mediana empresa.
4. Uso de desechables reciclados o biodegradables apostando por la reduccién de consumo pléastico y el
aumento del reciclaje.
5. Residuo Cero en las experiencias gastroformativas. Toda la “basura” orgdnica es reutilizada como
alimento para las gallinas de El Maestro Arrocero.
6.  Compromiso social con los nifi@s que no pueden acceder a la experiencia por su realidad socioeconémica.
Una vez al mes realizo una experiencia en un colegio de forma altruista.
Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO
El Maestro Arrocero es méas que un producto o servicio, es una forma de ensenar, de formar, de instruir; un estilo
pedagégico que enriquece el proceso enseflanza aprendizaje. En él hay dos elementos esenciales, el maestro
vocacional y su pedagogia lddica y didactica. Maestr@s vocacionales hay infinidad en Espafia y en el resto del
mundo y la pedagogia estd ya bien definida por el creador de la empresa. Solo falta ensefarla.
Es por ello que el negocio puede crecer de forma franquiciada. El servicio que ofrece la empresa es innovador y
atractivo y el interés por él va en aumento. Asi, todos los interesados en franquiciarse recibirdan la formacién
adecuada para asegurar que “El Maestro Arrocero” en cualquier ciudad donde esté ofrezca el mismo nivel de
calidad en su experiencia gastroformativa como si lo hiciese el creador de ellas.
Redacta lo que més destacarias de la cualificacién del/os socio/s
Jose Albes es maestro vocacional y transmite y contagia su pasién e ilusién en el desempefio de sus experiencias
gastroformativas. Siempre estd comprometido con sus clientes, hace de sus objetivos los suyos propios dandolo
todo para conseguirlos. Y por ultimo, desborda creatividad. El proximo afio entregamos estos premios mientras
hacemos un arroz murcianico de conejo con caracoles o de verduras de la huerta, por si hay férum vegetariano.

B

Enviar el logotipo de la iniciativa a javier@redpuntopyme.es

Evaluacién del Jurado (Puntuar de 1 a 6)
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Empresa | Laboratorio de Artesania Digital (LA.D.) | Ayuntamiento | Son Pedro del Pinatar

Afo de creacién Facturacion prevista 2019 Logotipo
2016 95.000 E oA
vros FAB @ LAB
Nombre ponentes . o ) Numero de trabajadores incluidos los |
Francisco José Gémez Veldzquez 3

emprendedores

Mision y vision de la empresa (¢,como te ves dentro de cinco afos?)

Mision: Estimulamos el talento y emprendimiento local. Es posibilidad fabricar “casi” cualquier cosa, por ti mismo, de
modo abierto y colaborativo.

Vision: 1. Liderar el cambio de paradigma hacia la fabricacién distribuida en la Region de Murcia. 2. Democratizar el
acceso a tecnologias y conocimiento avanzado sobre fabricacién digital y distribuida. 3. Ayudar en el impulso para la
implantacion de FablLabs en centros escolares, institutos y universidades. 4. Ser una Smart Manufacturing para el
1+D+| de las empresas Murcianas. 5. Impartir formacién Fab Academy.

Qué productos/servicios ofreces

SERVICIO. L.A.D. no ofrece un servicio Unico. Te damos la posibilidad de desarrollar cualquier proyecto que
imagines. Desde una casa hasta un microrobot. Casi cualquier cosa que puedas imaginar. Esto es posible gracias a la
accion combinada de distintas herramientas de fabricacion digital CAD-CAM-CAE con equipos humanos
multidisciplinares conectados en red desde cualquier parte del mundo.

PRODUCTOS. A destacar: prototipos, maquetas, fabricacion electronica, programacion, desarrollo de tecnologias,
proyectos colaborativos, investigacion etc. ademas de apoyo a la formacién e implantacién de la metodologia Fab
Lab en centros de ensefianza. Sin olvidar el caracter abierto del espacio para fomentar el autoaprendizaje DIY (hagalo
usted mismo) en torno a proyectos Open Source (de codigo abierto).

Explica como vendes tus productos/servicios

Los servicios se venden de manera directa mediante el trato personal con nuestros usuario, a través de nuestra web,
redes sociales y la Fab Foundation (organismo regulador del ecosistema mundial de laboratorios FabLab). Ademas,
los productos de disefio propios se comercializan a través de distintas plataformas digitales, nacionales e
internacionales, de disefio distribuido como Faberin, DDMP (Distributed Design Market Platform) o WikiFactory.
Explica por qué eres una empresa innovadora

Un Fab Lab es un espacio equipado con un amplio espectro tecnoldgico para la fabricacion digital. Los Fab Labs son
una extension divulgativa del CBA (Centro de Bits y Atomos) del MIT (Instituto Tecnoldgico de Massachusetts), uno de
los laboratorios mas equipado que existe y donde, por ejemplo, la NASA desarrolla gran parte de sus investigaciones.
Los Fab Lab como el L.A.D. (Laboratorio de Artesania Digital) acercan esa capacidades a cualquier contexto local de
cualquier parte del mundo apoyando el I+D+l de usuarios, emprendedores y empresas locales. L.A.D. es el primer
Fab Lab de la regiéon de Murcia acreditado por el MIT y, en consecuencia, una propuesta de caracter innovador.
Explica por qué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE

L.AD. es un espacio donde es posible la fabricacion local y personalizada. Es una alternativa al clasico modelo
centralizado que tanto impacto produce en huella de CO2. Productos fabricados cerca del consumidor frente a
productos importados desde la otra parte del mundo. Nuestros disefios no se transportan fisicamente a otras
partes del mundo, enviamos los datos digitales para que puedan ser fabricados alli donde se van a consumir. Ademas,
utilizamos materiales reciclados, biodegradables y gestionamos nuestros propios residuos mediante el disefio
circular.

L.A.D. crece y conecta con un nuevo ecosistema social emergente que mezcle tecnologia, investigacion, cultura y
educacion con nuevos modelos de negocio. Generamos trabajo de forma directa e indirecta.

Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO

Los primeros Fab Labs son impulsados en el afio 2001 y hasta la fecha hay mas de 1500 distribuidos por todo el
mundo. Es un modelo que funciona en cualquier parte del globo ya que la creatividad y el talento son cualidades
universales. La necesidad de crear y aprender es ubicua. Dato, L.A.D. crece exponencialmente desde hace 3 afios.
Redacta lo que mas destacarias de la cualificacién del/os socio/s

Amplia formacion técnica y tecnoldgica, capacidad para aprender de forma critica y constante busqueda de nuevos
conocimientos. Adaptabilidad y facilidad para la cooperacion.

Evaluacion del Jurado (Puntuar de 1 a 6)
Viabilidad Capacidad Emprendedor/a Innovacién Estrategia Marketing

Escalabilidad RSC
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Empresa [ MAS QUE AUTONOMOS [ Ayuntamiento [ CIEZA
Ao de creacién Facturacién prevista 2019 Logotipo
2019 20.000¢€ AUTUNUMUS
Nombre ponentes ‘ DAVID MARIN GARCIA Numero de trabajadores incluidos los | 4
emprendedores

Misidén y vision de la empresa (écoémo te ves dentro de cinco ainos?)

La misién es dar a los auténomos y emprendedores todas las herramientas y conocimientos necesarios con el
fin de que puedan optimizar sus recursos, ampliar sus horizontes y reducir sus costes con el fin de sacar
mayor rentabilidad.

La visidén que se tiene en este proyecto es que sea la plataforma lider nacional para los auténomos en un
plazo de 3-5 afios, tanto a la hora de obtener informacién como a la hora de formacién y gestién de empresa
Qué productos/servicios ofreces

El planteamiento que tenemos en Mas que Auténomos es ofrecer a los auténomos y emprendedores de todo
lo que necesitan a través de informacion, formacion, gestion y liquidez.

éCémo?

En primer lugar tenemos la revista web (https://www.masqueautonomos.com/) donde se publican tanto noticias
importantes como articulos de interés (con la intencién de sacar en enero la versidon en papel). Con este
medio damos informacién util.

En segundo lugar mediante la plataforma de cursos (https://masquecursos.es/blog/) ofrecemos formacién de
calidad (la web esta al 25%, se espera que esté al 100% en febrero). Y tenemos como objetivo y ya estamos
trabajando en ello, aliarnos con una escuela de negocios para ofrecer cursos de mas calidad y prestigio.

Otro de los aspectos importantes para los auténomos son las obligaciones fiscales, para ello también hemos
ideado una plataforma web (https://mifacturacion.es/ estado actual 90%, faltan algunas mejoras) en la que con
unos sencillos pasos el auténomos pueda gestionar sus facturas y gastos y bien mediante un archivo
descargable pueda tramitar sus propios impuestos o bien pagando una minima cuota un grupo de expertos
(https://consultoriamarin.es/) le asesoran y tramitan impuestos.

Finalmente y con objetivo de que esté en funcionamiento dentro de 2 afios, tenemos la intencién de crear
una plataforma web de crowfanding y de bussines angel, para que auténomos y emprendedores puedan
obtener financiacion.

Explica como vendes tus productos/servicios

Nuestra forma de vender seria practicamente online, a través de invertir en SEO, mediante nuestras redes
sociales y sobre todo mediante la redes sociales de nuestros colaboradores, por ejemplo, nosotros
realizamos articulos sobre empresas existentes o nos lo realiza profesionales que una vez publicado el
articulo ellos mismos comparten en sus redes sociales y nos permite llegar a un publico que anteriormente no
llegdbamos (parecido a los 6 grados de separacidon de Frigyes Karinthy). También al tener una revista fisica,
nos dara mas visibilidad.

Explica porqué eres una empresa innovadora

Porque combinamos todo lo que necesita un auténomo (informacién, formacion, gestién y liquidez) en una
sola plataforma muy sencilla.

Explica porqué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE

Podria hablar en este apartado de cédmo es nuestro sistema de RRHH es integrador y participativo, de que la
revista queremos que se realice en papel reciclado, de que nuestros proveedores como el de hosting tiene
compromiso medioambiental, pero prefiero hablar de nuestra funcién en la sociedad ya que uno de nuestros
principales pilares es dar voz a empresarios que estén a la vanguardia en la RSC, porque en nuestros articulos
queremos fomentar que es mejor tener un capital humano integrado en la organizacién que simples
trabajadores robots. Que existen alternativas mas sostenibles a los negocios tradicionales y que incluso son
mas rentables. A fin de cuentas nuestro compromiso es crear conciencia en la sociedad de que hay
alternativa a una economia mejor y mas sostenible.

Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO
La base principal de este negocio es que se trata de un negocio online, en la plataforma de cursos y de
facturacion, una vez creado solo hay que invertir en publicidad y mantenimiento, ya que la plataforma no
lleva mas trabajo, por otro lado, la revista si que seria la que produciria mas costes pero que se podria
contrarrestar mediante la publicidad. Por ejemplo, en el primer nimero de la revista fisica, contara con el
patrocinio de pequeias empresas de la Regidn que pagan una cantidad minuscula con respecto a revistas
que ya estan en los quioscos, pero se tiene el objetivo de que la revista la ampliemos al &mbito nacional y
que nos permita firmar contratos de publicidad en la revista mas amplios que los de ahora y a su vez una vez
que se amplie la revista a dmbito nacional, pueda crecer también el resto de servicios que ofrecemos sin
ampliar el coste en ellos.
Redacta lo que mas destacarias de la cualificacién del/os socio/s
El equipo del proyecto esta D. David Marin Garcia, graduado en RRLL y RRHH y experto en fiscalidad de
auténomos. Por otro lado esta D. Miguel Angel Gédmez Sanchez, programador informatico y experto en SEO.
Contamos también con D. José Basilio Gomez Sanchez, departamento juridico. Dofia. Maria Lépez Navarro
periodista y Community Manager y Doia Ménica Puche Martinez periodista y Community Manager.

Enviar el logotipo de la iniciativa a javier@redpuntopyme.es

Evaluacién del Jurado (Puntuar de 1a 6)
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Empresa | Medusa Visual | Ayuntamiento | Cartagena
Ao de creacién [ Facturacién prevista 2019 | Logotipo
2017 | 110.000 | Adjunto en el correo
Nombre ponentes Alejandro Caravaca Numero de trabajadores incluidos los 6
Juanjo Lépez emprendedores

Misidn y vision de la empresa (écodmo te ves dentro de cinco aios?)

Ser un referente dentro del Marketing perfeccionando una metodologia propia.

Ser la agencia que toda empresa querria tener contratada.

Qué productos/servicios ofreces

Marketing (Redes sociales, desarrollo web, disefio) e imagen audiovisual (Fotografia y video)

Explica como vendes tus productos/servicios

Explicamos la importancia de la mercadotecnia digital y conseguimos impulsar su marca.
Convertimos empresas en marcas.

Explica porqué eres una empresa innovadora

Hemos sabido conectar dos areas que estaban separadas: marketing e imagen.

Tenemos una metodologia propia donde todo el equipo estad conectado.

Explica porqué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE

Participamos en diferentes proyectos locales: patrocinios, colaboraciones, reciclaje.

En ocasiones, de forma altruista, ayudamos con nuestros servicios a distintas asociaciones.

Acabamos de unirnos al FCC Business (grupo de empresas a través del FC Cartagena) que tiene como
uno de sus objetivos ayudar entre todas las empresas participantes a conseguir proyectos a
asociaciones como Caritas, Alba (nifia con enfermedad consiguiento tapones), etc..

Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO

El sector del marketing y en especial, su rama digital, es un drea actual y en auge, donde hay que estar
continuamente actualizado. Uno de nuestros puntos fuertes, la imagen audiovisual, es indispensable
en la publicidad actual, y necesaria para que todas las empresas consigan vender su marca a través de
redes sociales.

Redacta lo que mas destacarias de la cualificacién del/os socio/s

Somos tres socios, donde cada uno tiene especialidad.

Juanjo,

Director de contenido, mas de 15 anos de fotdgrafo

Fran,

Director de desarrollo, Desarrollador web especializado disefo, app y métodos propios de desarrollo.
Enrique,

Director de comunicacién, Redes sociales, copywritting, y especialista en Ads

Enviar el logotipo de la iniciativa a javier@redpuntopyme.es

Evaluacién del Jurado (Puntuar de 1a 6)

Viabilidad Capacidad Innovacion Estrategia Marketing
Emprendedor/a
Escalabilidad RSC
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“Una manera de hacer Europa”

SCALE Upﬂ Fondo Europeo de Desarrollo Regional

Interreg Europe

puniopyme
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Interreg Europe

Empresa | MMM@cademy | Ayuntamiento | Alcantarilla
Ano de creacidn Facturacién prevista 2019 Logotipo
2017 53655¢€ ﬁ
MM
@cademy
ponentes oS ANeE MarTiEz bomnco | Ndmero de trabajadores | 5

emprendedores

Misidn y visién de la empresa (écédmo te ves dentro de cinco anos?)

No tenemos que ensefiar a los nifios que son las Nuevas Tecnologias. Para ellos la
tecnologia es como respirar para nosotros, han nacido con ella. Debemos ensefarles cémo
usar la tecnologia para cambiar el mundo. Nuestra misién es transformar consumidores
digitales en creadores digitales. En 5 afios nuestra marca sera referente dentro y fuera de
la Regién de Murcia.

Qué productos/servicios ofreces

Preparamos a los mas jovenes para el futuro. Impartimos formacioén en distintas areas
tecnoldgicas.

Explica como vendes tus productos/servicios

Utilizamos redes sociales y medios digitales. Participamos en eventos locales y
regionales. Pero nuestra clara orientacién al cliente, facilita la conversion de nuestros
clientes en prescriptores. Aunque el grueso de nuestra base de clientes son particulares,
hemos trabajado con empresas privadas y colaboramos con agentes locales y sociales de
nuestra region. Nuestra capacidad de innovacién y adaptaciéon ayudan en el proceso de
venta.

Explica porqué eres una empresa innovadora

La transformacion digital esta modificando nuestra forma de vivir, de hacer las cosas y de
trabajar. Mas de la mitad de los nifios, cuando lleguen a la universidad, estudiaran para
trabajos que aun no se han inventado y tendran que ver con las Nuevas Tecnologias.
Nuestra metodologia basada en valores de la Cultura Maker como “Tinkering” (aprender
haciendo), “Do It Yourself” (hazlo ti mismo) son nuestro referente y con los que trabajamos.
El curriculo escolar tradicional se refuerza con la ensefianza STEAM al tiempo que aprenden
nuevas competencias.

Explica porqué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE

Nuestra politica de RSC se centra en tres pilares fundamentales, Mujer, acabar con la
brecha de género en sector tecnolégico. Familia, reducir la brecha digital que separa a
padres e hijos. Inclusion, la tecnologia como elemento inclusivo para personas con
discapacidad.

Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO
SOSTENIDO

Nuestra metodologia y sistema de trabajo han conseguido duplicar el nimero de
clientes en tan solo dos afios sin rotacion en el alumnado. Nuestra experiencia en
una localidad de tamaino mediano como Alcantarilla nos ha abierto los ojos ante
grandes posibilidades de exportar nuestra experiencia a otras localidades
mayores.

Redacta lo que mas destacarias de la cualificacion del/os socio/s

Podria decir muchas virtudes, me quedo con PASISON y VISISON

Enviar el logotipo de la iniciativa a javier@redpuntopyme.es

Evaluacidén del Jurado (Puntuar de 1a 6)

Viabilidad Capacidad Innovacién Estrategia Marketing
Emprendedor/a
Escalabilidad RSC
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‘ Empresa | UniversoPro Audioviovisual | Ayuntamiento ‘ Mazarrén ‘
| Ano de creaciéon { Facturacién prevista 2019 [ Logotipo |
| 2019 | 20000 € |
Nombre ponentes 1 Numero de trabajadores incluidos los ‘ 1
emprendedores

Misién y visién de la empresa (jcémo te ves dentro de cinco afos?)

Aportamos soluciones novedosas, creativas y responsables que responden a las necesidades de mis clientes a través de medios audiovisuales,
fomentando el respeto al medio ambiente, la igualdad de la mujer, con transparencia y cercania a nuestro clientes.

Queremos trabajar rodeados de personas que hagan lo posible por sumar, queremos divertirnos trabajando, s6lo entendemos una forma de crecer que
rial quiere ser, ha de ser y es lider. Estamos siempre dispuestos a mejorar para mantener nuestra posicion
de liderazgo. Dentro de 5 afios, me veo liderando la productora audiovisual mas importante de la Region de Murcia, Universo Pro Audiovisual. En la
que la mayor parte de sus producciones sean artisticas, como cine, videos musicales, corporativos para empresas, spots publicitarios y eventos

sociales.

Qué productos/servicios ofreces
. Video industrial o corporativo.
Spots publicitarios.
After movies.
Grabacién y retransmisién de todo tipo de eventos.
Videos musicales.
Servicios para televisiones.
Fotografia de eventos.

. Fotografia de productos.

Explica como vendes tus productos/servicios

Nuestros servicios son ofrecidos a través del NetWorking, ferias, encuentros profesionales, hay que destacar los programas Tractor y Mentor de la
Red Punto Pyme Instituto de Fomento, que me han dado la oportunidad de captar clientes y obtener nuevas oportunidades de negocios. Ha sido muy
importante participar en esto programas de la mano de la Agencia de Desarrollo Local del Ayuntamiento de Mazarrén, de la Red de Agentes de
Desarrollo Local, y OMEP que me han puesto en contacto con otros emprendedores, administraciones y empresas. Utilizamos redes sociales y el boca
a boca, pero a partir de enero 2020, quiero profesionalizar y poner todos mis esfuerzos a través de la venta por internet, principalmente redes sociales,
no quiero vender mi servicio a través de internet, sino quiero que me compren.

Explica porqué eres una empresa innovadora
Soy una empresa innovadora porque:

. Estoy a la vanguardia en tecnologia.
. Aporto diferenciacién en los trabajos encomendados.
. Busco que la experiencia de grabar, fotografiar, sea divertida, agradable y unica para el cliente.

Explica porqué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE
Soy una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE porque enfoco mi actividad de comunicacién como responsable en un triple

ambito:
RESPONSABILIDAD SOCTAL CON LA SOCIEDAD:
. Estoy en proceso de creaciéon de un cédigo ético de empresa para ensefiar siempre a mis clientes.
. Fomento la igualdad de la mujer. Actualmente soy la delegada de OMEP del Bajo Guadalentin.
. Fomento los principios como deportividad, juego limpio, respeto, competitividad, constancia...en cualquiera
de mis trabajos.
. Colaboracién con ONGs relacionadas con la salud de la mujer y de los nifios y nifias.

RESPONSABILIDAD SOCIAL CON EL MEDIOAMBIENTE:

. Destaco en mis trabajos por el respeto al medioambiente.
. Promociono el uso eficiente de los recursos hidricos y energéticos.
. Ofrezco siempre trabajos con principios de sostenibilidad y respeto por los recursos naturales locales en

todos mis trabajos.

RESPONSABILIDAD SOCIAL EMPRESARIAL:

. Cuidar la cadena de valor: no se contrataran o adquirirdn productos que no sean socialmente responsables,
ni se contratara con clientes que se sabe de antemano que no cumplen con la legalidad o no sean
responsables.

. Colaborar con la Agencia de Desarrollo Local de Mazarrén en la difusiéon de buenas practicas entre las
empresas del municipio en Responsabilidad Social Corporativa.

. Siempre que sea posible, se trabajard con proveedores locales para fomentar la economia local.(km 0)

Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO

Evaluacién del Jurado (Puntuar de 1 a 6)

Viabilidad Capacidad Innovacién Estrategia Marketing
Emprendedor/a
Escalabilidad RSC
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“Una manera de hacer Europa”
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Empresa | EXPERIENCIAS YAVINO Ayuntamiento | Murcia

SL
Ao de creacién Facturacion prevista 2019 Logotipo
2019 36.000€ g viN
Nombre ponentes ISMAEL GALIANA Numero de trabajadores incluidos los 4
BADENES emprendedores

Misidn y visidn de la empresa (écédmo te ves dentro de cinco anos?)

Mayor referente del vino para el publico no profesional. Mejor herramienta de marketing para que las
bodegas se den a conocer y para que identifiquen su publico objetivo. Mejor plataforma de compra de
vino para restaurantes y tiendas especializadas. Yavino tendra red de tiendas/bar por las ciudades
mas importantes de Espaia, lugares donde comprar, beber y disfrutar del vino.

Qué productos/servicios ofreces

Club de vinos mas atractivo para iniciarse en el mundo del vino, con un formato novedoso, la botella
de cata (375ml). Plataforma de compra de vinos para restaurantes directamente a la bodega. Mejor
plataforma para que las bodegas se den a conocer y transmitan su mensaje sin ser percibido como
publicidad.

Explica como vendes tus productos/servicios

A través de la web vendemos el vino al cliente final. A través del Catalag, tenemos un catdlogo en la
nube para restaurantes.

Explica porqué eres una empresa innovadora

Yavino es el primer club de botellas de cata. La principal innovacién no es utilizar un formato distinto
el habitual, mas adecuado para las familias actuales y el consumo individualizado de productos, sino
que la innovaciéon mas importante reside en manera de acercarse al consumidor, una forma mucho
mas atractiva, sencilla y con espiritu de creaciéon de comunidad conectada de forma online; también
hay una importante parte de innovacidn en el analisis de datos que permite al productor conocer
mucho mejor a sus clientes, facilitando su estrategia y eleccién de los canales de venta.

Explica porqué eres una empresa SOCIALMENTE RESPONSABLE

Desde que empezamos somos una empresa concienciada en los problemas mas importantes en

nuestra sociedad. Algunos de los ejemplos que demuestran que nos importan:
. Vendemos vino de bodegas en zonas amenazadas por la despoblacién, bodegas que dan trabajo
en zonas rurales y que puestas por un desarrollo local sostenible y que cuida el medioambiente.
e Recurrimos a Ecomensajeros para el reparto de nuestros paquetes, contribuyendo a reducir
emisiones en la ciudad.
. Iniciamos una prueba piloto (que queremos extrapolar de forma nacional) en la que premiamos a
los clientes que nos devuelven sus cajas para que podamos reutilizarlas. Vamos un paso mas alla
que el mero reciclaje, reutilizamos.
Explica por qué tu iniciativa de negocio es ESCALABLE O DE CRECIMIENTO SOSTENIDO
El modelo Yavino es escalable En dos sentidos. Por un lado, somos una empresa nativa digital que
tiene capacidad de alcanzar clientes a nivel nacional en una primera etapa, con opciones de crecer a
nivel internacional en una segunda etapa. Por otro lado, estamos formado una comunidad de amantes
del vino a los que podemos proponerles productos y experiencias complementarias con la linea
principal de negocio. Por eso los primeros afios estan centrados en crecer en usuarios, invirtiendo
todo el beneficio en un crecimiento mas rapido, para después, una vez Yavino se convierta en
prescriptor de confianza, crear campaiias integrales de promocion para diferentes productos
relacionados con el vino y para las propias bodegas. Por tanto, la propuesta de Yavino no es solo
vender vino, sino relacionar el vino con otros productos como puede ser el hospedaje en zonas
rurales, ofertas de enoturismo, alimentos gourmets para maridajes, gadgets para disfrutar del vino...
Hemos demostrado en poco tiempo que con inversiéon en marketing nuestro crecimiento es
exponencial. En mes y medio hemos crecido un 143%.
Redacta lo que mas destacarias de la cualificacién del/os socio/s
. Ismael Galiana, CEO, Ingeniero de caminos apasionado de los vinos. Su abuelo, periodista
gastronémico, le introdujo en este mundo.

. Alberto Bordegé, CFO, Consejero y Director Financiero en Singularu, eccommerce de joyas.
Experto en financiacién y estrategia en empresas de reciente creacion

. Jose Pedro, CTO, Ingeniero de Telecomunicaciones, desarrollador en Nowson, Business4all,
DailyRap y Enjoycity.

. Raquel Garcia, CMO, Responsable de Interiores en IKEA durante 9 afios. Aporta imagen y
disefio a Yavino

Evaluacién del Jurado (Puntuar de 1a 6)

Viabilidad Capacidad Innovacién Estrategia Marketing
Emprendedor/a
Escalabilidad RSC
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6.- LOS PREMIOS EN LOS MEDIOS

EMPRESA Y RSC
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