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Emprendedores360 es un programa integral de apoyo a la creación y
consolidación de startups y negocios digitales en la Región de Murcia. 

La gran mayoría de iniciativas de fomento del emprendimiento que se
dan en nuestra región se enfocan en las fases más iniciales del proceso
emprendedor pero apenas hay programas que aborden la consolidación
de estos nuevos negocios de carácter innovador y con un gran
componente digital y/o tecnológico. 

El programa Emprendedores360 viene a cubrir este gap a través de tres
iniciativas: B2Digit@l, para la incubación de negocios digitales, Escalado,
para la aceleración de startups y EIBTs, y e360BAN, la red de business
angels que pretende impulsar el ecosistema de inversión privada en
startups en la Comarca de Cartagena.

Así pues, Emprendedores360 aborda de manera integral todo el ciclo
emprendedor, desde la ideación y lanzamiento de nuevos proyectos
innovadores, hasta la consolidación en el mercado de los mismos y la
búsqueda de financiación alternativa de cara a afrontar procesos de
internacionalización.

Emprendedores360 se consolida como un instrumento esencial de apoyo
al crecimiento del ecosistema de emprendimiento tecnológico de
nuestra región, como así demuestra con el nivel de los proyectos
participantes y su selección como ejemplo de buenas prácticas a nivel
europeo en materia de aceleración de empresas emergentes.

INTRODUCCIÓN   
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B2DIGIT@L  
B2Digit@l es un programa de incubación 100% enfocado en negocios
digitales y startups. El objetivo es facilitar la validación y puesta en
marcha de proyectos innovadores en el ámbito digital.

El programa ha incluido un itinerario de capacitación de 35 horas
grupales, con workshops prácticos y sesiones con emprendedores
digitales consolidados, y mentorización y acompañamiento
individualizado a cada proyecto por expertos en diferentes áreas (lean
startup, modelo de negocio, marketing digital, experiencia e interfaz de
usuario y financiación alternativa).

Los emprendedores han podido validar su modelo de negocio aplicando
metodologías ágiles mientras trabajaban en el desarrollo de la solución y
el diseño de una estrategia digital que les permitiera posicionarse en el
mercado. Además, los participantes han recibido apoyo en el
lanzamiento de sus ideas de negocio en materia de acceso a financiación
alternativa, promoción, difusión y contacto con potenciales partners. 

Para finalizar el programa, los proyectos han trabajado su plan de
estrategia digital elaborado en colaboración con los consultores de las
diferentes áreas que incluye tareas accionables a implementar a corto y
medio plazo.
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32
HORAS DE

FORMMACiÓN

81
PROYECTOS
INSCRITOS

19
STARTUPS

PARTICIPANTES

44
HORAS DE

CONSULTORÍA



07/02/2022: Community Day

08/02/2022:Experimentación

14/02/2022: Road Map y
Herramientas NoCode I

15/02/2022: Road Map y
Herramientas NoCode II

21/02/2022: Funnels de Ventas

22/02/2022: SEM y Social Adds

28/02/2022: Branding

01/03/2022: Mastermind MVP

07/03/2022: Inbound Marketing y
RRSS

14/03/2022: Analytics

15/03/2022: Marketing Automation

21/03/2022: Capital Inteligente

22/03/2022: UX/UI

28/03/2022: Objetives & Key
Results

29/03/2021: Internacionalización

05/04/2022: Pitch Battle

Consultorías individualizadas con
expertos en lean startup, modelo de
negocio, marketing digital,
experiencia e interfaz de usuario y
financiación alternativa.

Entrepeneur Cases: sesiones grupales
con emprendedores de éxito, con
diferentes modelos de negocio, que
comparten su experiencia y
aprendizajes con los participantes.

Integración en el ecosistema regional
de emprendimiento tecnológico,
impulsando acciones de networking
y el surgimiento de sinergias.

Acciones de difusión y promoción de
los negocios participantes: redacción
de notas de prensa, presentación a
medios, apoyo en la difusión de los
lanzamientos de nuevos productos
y/o servicios, y en la presentación a
premios y labels de reconocido
prestigio.

Acompañamiento y mentorización
integral por parte de personal
técnico en el proceso de validación y
lanzamiento de ideas de negocio
innovadoras.

Apoyo en la búsqueda de partners,
proveedores y/o inversores.

Bonificación parcial del coste de
ubicación en incubadora tecnológica.

TALLERES SERVICIOS
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42
EMPLEOS 2022

202K
INVERSIÓN 

PREVISTA 2022

1.6K
FACTURACIÓN PREVISTA

2021

ALBAZEA

Fondo de inversión
Criptomonedas

PARTICIPANTES B2DIGIT@L  



ESCALADO 360  
Escalado es un programa de aceleración de startups y EIBTs en fase de
crecimiento, con modelo de negocio validado, equipos dedicados y cierta
tracción. El objetivo del mismo es impulsar la consolidación en el
mercado de proyectos innovadores y EIBTs y favorecer su
internacionalización potenciando sus canales de crecimiento tanto
offline como online.

Iniciamos el Programa con la sesión Community Day y la presentación de
proyectos y networking. En una primera fase las startups participantes
han recibido consultoría estratégica en marketing digital y
comercialización, diseñando junto a los mentores un plan de
consolidación donde se han identificado los principales canales a
potenciar en cada caso.

Posteriormente han recibido un itinerario adhoc de consultorías
individuales en diferentes áreas de especialización según sus propias
necesidades: diseño de producto, comunicación, talento,
internacionalización, funnels de venta, SEO, SEM y social ads, UX/UI y
fundraising.

Complementariamente se han llevado a cabo 4 talleres complementarios
sobre transformación digital y su aplicación en el tejido empresarial.

 

139
ASISTENTES

TALLERES

21
INSCRITOS AL
PROGRAMA

12
STARTUPS

PARTICIPANTES

63
HORAS DE

CONSULTORÍA

283
INSCRITOS A

TALLERES

PÁGINA 7



Diseño y entrega de un plan
individualizado de crecimiento en el
que se integra la estrategia de
marketing digital y la estrategia
comercial.

Itinerario adhoc de consultorías en
diferentes áreas de especialización
como diseño de producto,
comunicación, talento, UX/UI, funnels
de venta, internacionalización, SEO,
SEM y Social Ads, analytics, growth
automation y fundraising.

Integración en el ecosistema regional
de emprendimiento tecnológico,
impulsando acciones de networking
y favoreciendo así el surgimiento de
sinergias y colaboraciones.

Acciones de difusión y promoción:
redacción de notas de prensa,
presentación a medios, y apoyo en la
difusión de novedades e hitos de las
startups.

Apoyo para la participación en ferias,
eventos y encuentros entre inversores
y startups a nivel nacional e
internacional. 

Acompañamiento en la presentación
a premios, labels y reconocimientos
de carácter regional y nacional. 

Mentorización integral por parte de
personal técnico.

Apoyo en la búsqueda de partners,
proveedores y/o inversores. 

Bonificación parcial del coste de
ubicación en incubadora tecnológica.

08/03/2022: Community Day

18/10/2022: Acción comercial
altamente productiva, con Jon
López de OBYME 360.

02/11/2022: Web 3.0, Nuevas
oportunidades de negocio, con
Francisco Javier Sánchez de
Hausera.

16/11/2022: Como hacer crecer tu
empresa y no morir en el intento:
Agilismo y OKR, con Antonio
Gómez de ING.

15/12/2022: Como crear una
campaña de RRSS de Alto
Impacto, con Angelo Santos de
Scalify

TALLERES SERVICIOS
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PARTICIPANTES ESCALADO  
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2,3M
INVERSIÓN PREVISTA

2022

114
EMPLEO 2022

7,2M
FACTURACIÓN 
PREVISTA 2022



E360BAN  
e360BAN se constituye como la red de inversores de la Comarca de
Cartagena, con el objetivo de impulsar y profesionalizar la inversión
privada en startups y empresas innovadoras de base tecnológica.

Para ello se ha lanzado una plataforma web, www.e360ban.es, que
pretende hacer de lugar virtual de encuentro entre inversores y startups
en búsqueda de capital privado. e360BAN actúa como nexo entre ambas
partes.

Además, se ha puesto en marcha la 3ª edición del Programa de
Fundraising para Startups, donde se ha acompañado a los proyectos
participantes en la definición de su estrategia de fundraising y la
confección de una presentación profesional de cara a acudir a una ronda
de inversión. 

El programa ha concluido con el III Investor Day e360BAN donde las
startups han presentado su proyecto ante potenciales inversores,
sociedades de capital riesgo, medios de comunicación e instituciones.

Complementariamente, se han organizado dos talleres grupales con el
propósito de sensibilizar y capacitar a inversores y startups para afrontar
un proceso de inversión de manera profesional.
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6
STARTUPS

PARTICIPANTES

27
ASISTENTES AL III

INVESTOR DAY

15
HORAS DE

CONSULTORÍA

62
ASISTENTES A LOS

TALLERES

90
INSCRITOS A LOS

TALLERES

http://www.e360ban.es/


Puesta en marcha de la plataforma
www.e360ban.es. 

Captación de business angels y
startups en rondas de inversión. 

PARTICIPANTES DEL III
INVESTOR DAY

Negociación de colaboraciones,
partners, perks y descuentos para las
startups de la red. 

Bolsa de consultorías 1to1 con Javier
Sánchez-Guerrero, CEO de Andseed y
Advisor en Aurorial.

Confección y revisión del One Pager y
el Investor Deck, preparación del
pitch, y análisis de los aspectos clave
del Termsheet y el Pacto de Socios de
las startups participantes en el
Programa de Fundraising. 

Investor Day en el que han pitcheado
las 6 startups participantes en el
programa frente a inversores, fondos
de capital riesgo, instituciones y
otros agentes del ecosistema
emprendedor. 

Apoyo en la búsqueda de partners,
proveedores y/o inversores. 

02/03/2022: Cómo mejorar tu
posición negociadora en procesos
de fundraising, con Antonio
Manzanera, experto en Capital
Riesgo.

13/10/2022: Claves para abordar
una ronda de inversión, con Javier
Sánchez de Andseed.

24/11/2022: III Investor Day
e360BAN. Inversores vs startups.
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Con la finalidad de favorecer el encuentro entre inversores y startups en
búsqueda de capital privado se ha puesto en marcha la plataforma web
www.e360ban.es.
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PLATAFORMA E360BAN

http://www.e360ban.es/
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37
PARTICIPANTES
EN PROGRAMAS

122
HORAS DE

CONSULTORÍA

570
PARTICIPANTES EN

TALLERES Y EVENTOS

42
HORAS DE

FORMACIÓN

INDICADORES 
 EMPRENDEDORES360  



RECONOCIMIENTOS
STARTUPS

PARTICIPANTES
GANADORES PREMIO

EMPRENDEDOR DEL MES DEL
INFO
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OBTENCIÓN MARCA EIBT

GANADOR VENTURE ON THE
ROAD DE SEEDROCKET

FINALISTAS PREMIO
EMPRENDEDOR DEL AÑO DEL

INFO

GANADOR PREMIO EMPRENDEDOR
XXI DE  LA CAIXA

FINALISTAS PREMIO
EMPRENDEDOR XXI DE  LA CAIXA



ACCIONES DE COMUNICACIÓN  
Y  PROMOCIÓN  
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