DUAL-USE TECHNOLOGIES ECOSYSTEM
REGION OF MURCIA

&ceelra

Programa de Aceleracion Comercial Defence-Tech
en la Region de Murcia

CEEIC, 31de enero de 2025

nnnnnnnnnnnnn



caetra

DUAL USE TECHNOLOGIES ECOSYSTEM

= ,r.

C&tra Programa de Aceleracion del Ecosistema
wremecss o Defence-Tech en la Region de Murcia

,,,,,

Cofinanciad r eaién e Murcia -
"& ‘Cartagona m Cdllldl a m - |a°u";n°':m‘;::a Regié 'd Murcda |I

nnnnnnnn

CEEIC



Qué?

Programa de
capacitacion para:

- Aprender a
promocionar
soluciones
tecnologicas en el
sector de la Defensa

- Conocer a las
corporates del sector

- Encontrar vias de
financiacion

Cémo?

Programa de
capacitacion de 3
meses de duracion

Formacion onliney
presencial

Mentorias
personalizadas

3 modulos

Quién?

Se priorizara por
startups, EIBTs y Pymes
de la Regién de Murcia
con:

- Capacidad del Equipo
promotor

- Tecnologia propia
innovadora con
aplicacion al mercado
de la Defensa

- Impacto en el
mercado

Cudndo?

Modulo 18 Febrero 2025

Moddulo 2 marzo 2025

Modulo 3 abril 2025



Sesion Onboarding: Despegue. Conectando innovadores del
sector de defensa

Modulo 1: Introduccion y familiarizacion con el Sector de Ia
Defensa

Modulo 2: Estrategia Operacional y Modelos de negocio “Dual
Use”. Conocer y entender la Defensa

Modulo 3: Desarrollo de negocio y comercializacion,
licitaciones y contratacion en Defensa

Sesiones de mentoria



Objetivo: Familiarizar a las empresas con el funcionamiento del sector defensa, la
estructura del Ministerio de Defensa y las oportunidades para pymes y startups
Duracion: 4 horas + Conferencia

Contenidos:

Conocer el Ministerio de Defensa y las Fuerzas Armadas. Organizacion, organigramas
principales y funcionamiento.

La Industria de Defensa: radiografia y peso por subsectores y por tamafio de empresa.
Analisis de las tecnologias mas demandadas.

La PYME en el Sector de la Defensa. Contexto real: tecnologias duales y cadena de
suministro.

Entorno estratégico y alianzas con terceros. Consorcios, UTES y relacion con las
Tractoras.

Conocer y entender las principales vias de acceso al MINISDEF para la presentacion,
valoracion y validacion de tecnologias



Objetivo: Familiarizar a las empresas para adaptar su modelo de desarrollo de negocio a
los requerimientos reales de las operaciones llevadas a cabo por el Ministerio de Defensa,
y entender de primera mano los objetivos y alcance de las necesidades tecnoldgicas de las
FAS en Espana para el cumplimiento de su mision

Duracion: 10 horas + conferencia

Contenidos:

Introduccion al Analisis Operacional.

Definicion y alcance de las operaciones militares.

El concepto NCW, la Consciencia Situacional y el combate multidominio.

Mando y Control (C2) de las Operaciones en tiempo real.

La transformacion digital.

Los Nuevos Sistemas de Armas y la Nube de Combate, el futuro de las Operaciones
militares.

La importancia de la Ciberseguridad en el Multidominio.



Objetivo: Conocer y analizar las principales oportunidades I1+D y de financiacion publica

para pymes y startups en el sector, y adquirir los conocimientos basicos para entender los

procesos y herramientas de contratacion.

Duracion: 10 horas + conferencia

Contenidos:

* Conocer el proceso del “Planeamiento de la Defensa” y la Ley de contratacion publica
en Espana.

 Comprender la regulacion y normativa relevante en contratacion publica de Defensa, y
sus requisitos legales y de seguridad.

 Conocery analizar las principales fuentes de financiacion en Defensa.

* Brindar capacitacion y soporte en la preparacion de propuestas para licitaciones.

* Conocer los principales estandares y certificaciones necesarias en proyectos de
Defensa, y entender cuando y como deben solicitarse.

* Conocer la politica de propiedad intelectual: proteccion de tecnologia y gestion de
derechos en proyectos y contratos de Defensa.



Objetivo: mentoria especializada e individualizada para cada participante para enfocar su
desarrollo comercial y tecnoldgico en Defensa

Duracion: 8 horas repartidas semanalmente para los beneficiarios

Contenidos:

Evaluacion y diagnéstico: tecnologia, modelo de negocio y alineacion con los requisitos
de la Defensa

Definicion de objetivos estratégicos

Identificacion de capacidades criticas para el sector

Alineacion con regulaciones y normativas

Analisis y propuesta de alianzas estratégicas

Analisis y preparacion para licitaciones y contratos

Disefio de un plan estratégico comercial para Defensa



FEBRERO

18-feb Conferencia Perspectivas y oportunidades para pymes y startups en el sector de la Defensa|Presencial
Ministerio de Defensa y Fuerzas Armadas, ;Quiénes sony como iniciar una )
18-feb Modulo 1 , , y eQ y Presencial
relacion con las unidades?
18-feb Mddulo 1 Radiografia de la industria de Defensa y tecnologias mas demandadas Presencial
18-feb Médulo 1 Ser una pyme en el sector Defensa y no morir en el intento online
26-feb Modulo 1 Conocer el entorno estratégico para establecer alianzas igualitarias online
Se reservan los lunes para las mentorias, que seran 8 a 10 horas (totales) por empresa.
MARZO
12-mar Conferencia Como una tecnologia puede salvar una mision Presencial
12-mar Modulo 2 Introduccion al Andlisis Operacional Presencial
12-mar Méddulo 2 Definicion y alcance de las operaciones militares desde el punto de vista oper{Presencial
12-mar Mddulo 2 El concepto NCW, la Consciencia Situacionaly el combate multidominio Presencial
18-mar Mddulo 2 Mando y Control de las Operaciones en tiempo real online
) La transformacion digital de las FAS en el multidominio, hacia la
18-mar Modulo 2 o . - :
Superioridad de la informacion online
) Los Nuevos Sistemas de Armas y la Nube de Combate, el futuro de las
Mddulo 2 . - :
26-mar Operaciones militares online
26-mar Modulo 2 La importancia de la Ciberseguridad en el Multidominio online

Se reservan los lunes para las mentorias, que seran 8a 10 horas (totales) por empresa.




ABRIL

09-abr Conferencia Presentey futuro de la innovacion en Defensa en Espafia presencial
09-abr Mddulo 3 Planeamiento de la Defensa y cOmo se organizan los Programas presencial
09-abr Mddulo 3 Ley de Contratacion y requisitos legales y de seguridad presencial
09-abr Mddulo 3 Principales fuentes de financiacion publica en el sector de la Defensa (1) presencial
23-abr Mddulo 3 Principales fuentes de financiacion publica en el sector de la Defensa (1) online
23-abr Modulo 3 Como preparar una licitacion y qué recursos basicos se necesitan online
29-abr Mddulo 3 Principales estandares y certificaciones necesarias en Defensa online
29-abr Mddulo 3 Protege la propiedad intelectual de tus tecnologias online

Se reservan los lunes para las mentorias, que seran 8a 10 horas (totales) por empresa.




Victor Garcia Socuéllamos m

Socio Fundador de Defence Virtus DEVIRTUS.

Comandante del Ejército del Aire (en excedencia), en |la especialidad de Piloto de Cazay
Ataque.

Graduado TLP con participacion en diversas Operaciones de la OTAN.

Responsable de Seguridad de la Informacion.

Executive Master en Transformacion Digital.

Conferenciante y Profesor de Escuelas de Negocios (ESIC y EAE) sobre Liderazgo, Gestion
de Riesgo Operativo, Comunicacion y Toma de Decisiones en entornos VUCA.

Ha sido director de Desarrollo de Negocio de la empresa de simulacion Simloc Research y
Consultor Operacional de Defensa para empresas e instituciones.


https://www.linkedin.com/in/victor-garc%C3%ADa-socu%C3%A9llamos-06b91215a/

Montserrat Ferrero Romero. m

Directora de Desarrollo de Negocio de la startup de Defensa IDBOTIC Secure ldentity
Technologies y Consejera de Defence Virtus DEVIRTUS.

Ha sido Directora Gerente de |la Fundacion Fuerzas Armadas y Guardia Civil y consultora
especializada en desarrollo de negocio y proyectos |+D en el sector de la Defensa y |la
Seguridad.

Master en Direccion y Gestion de Adquisiciones de Sistemas para la Defensa.

Es Secretaria General de la Asociacion Espanola de Diplomados Espanoles de Seguridad y
Defensa (ADESyD), miembro de Spanish Women in International Security (SWIIS), de
Mujeres Tech y embajadora de la Marca Ejército.


https://www.linkedin.com/in/montserrat-ferrero-romero-718b4241/

José Alfredo Gonzalez Ochoa. m

Ingeniero Técnico Aeronautico y Responsable de Desarrollo de Negocio en Defensa 'y
Aeronautica en CT Ingenieros.

Con mas de 25 afos de experiencia en los sectores de Defensa y Aeroespacial, en
actividades de desarrollo de negocio, gestion comercial y de programas nacionales e
internacionales, identificando y conectando oportunidades para mejorar los resultados de

la empresa, liderando y coordinando equipos y diferentes areas de trabajo en empresas
tales como WIRESA, ELECTROOP, MECANIZADOS ESCRIBANO y AERLYPER.


https://www.linkedin.com/in/josealfredogonzalezochoa/

Lorena Iglesias Fernandez. m

Comunicacion y Desarrollo de Negocio en Defence Virtus DEVIRTUS.

Periodista especializada en Defensa con casi una década de experiencia en el sector.
Ha trabajado para la Fundacion para las Fuerzas Armadas y la Guardia Civil, en medios
sectoriales como Infodefensa y en |la organizacion de eventos como FEINDEF, SYMDEX
(sostenimiento de sistemas de armas) o UNVEX (sistemas remotamente tripulados).
Master en Comunicacion de Defensa y Conflictos Armados y dos cursos de Defensa
Nacional del CESEDEN (curso de jévenes y monografico sobre Mediterraneo Oriental).


https://www.linkedin.com/in/lorena-iglesias-fernandez-9ab35460/

Emérito Vazquez Aller. m

Consultor Operacional de Defence Virtus DEVIRTUS.

Comandante del Ejército del Aire (en excedencia), en |la especialidad de Piloto de Cazay
Ataque.

Oficial responsable de la Seccion de Tacticas de combate Aire-Aire y la Seccion de
Manuales Tacticos.

Participacion en diversas Operaciones de la OTAN.

Instructor en las Escuelas de Caza y Ataque de EEUU y Espana.

Piloto de pruebas.

Conferenciante en Escuelas de Negocios (ESIC y EAE) sobre Liderazgo, Gestion de Riesgo
Operativo, Comunicacion y Toma de Decisiones en entornos VUCA.

Piloto de Iberia de Largo Radio con Habilitacion de Tipo Airbus A330.


https://www.linkedin.com/in/em%C3%A9rito-v%C3%A1zquez-aller-6574b9206/

José Carlos Garcia Martinez

Destacado consultor y mentor con mas de 23 afos de experiencia en el disefo,
coordinacion y direccion de programas de aceleracion de startups internacionales,
especialmente en los sectores de industria 4.0, naval e industrial.

Ha liderado proyectos estratégicos como "Smart I5.0", reconocido a nivel europeo, y ha
impulsado ecosistemas digitales mediante su rol en el CEEIC, conectando startups con
corporaciones.

Experto en captacion de inversiones y financiacion alternativa, ha facilitado financiacion
para mas de 150 pymes. También ha disenado programas innovadores, como "Global
Startup Softlanding" y Promocion de Casos Duales en el sector Defensa, o la Red de
Inversidn Privada EliteBan consoliddndose como referente en innovacion y
emprendimiento.

Miembro y representante regional de Agora Digital Innovation Hub. Actualmente
responsable regional de las startups de defensa en la Estrategia Regional CAETRA.


https://www.linkedin.com/in/jose-carlos-garc%C3%ADa-mart%C3%ADnez-80a25240/

Victor Manuel Garcia Diaz

Especialista en consultoria y asesoramiento a startups, con mas de 8 anos de experiencia
en la organizacion y coordinacion de programas orientados a la Industria 5.0, como Smart
Industry 5.0 y Ciclo Demos 5.0

Ha participado en iniciativas enfocadas en la transformacion digital y la innovacion,
impulsando startups tecnolodgicas en sectores estratégicos como defensa, seguridad y
reconstruccion, colaborando con empresas como Nanocarbonoids, Dronica, Fabitive,
Biometric Vox, Horizon Caelis, Digital Data Real Time, Odilo, Secify, Blueming, Ingeniatic.
Cuenta con experiencia en la gestion de financiacion para startups, desde rondas de
inversion privadas hasta la captacion de fondos en proyectos europeos.



SEIMED

iMuchas gracias!

innovacion@info.carm.es

enterprise
curope
network
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