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EL CONVENIO
El conenio correspondiente al programa RELANZA 

se firma entre el Instituto de Fomento de la Región 

de Murcia y la Confederaeción Comarcal de 

organizaciones Empresariales de Lorce el 4 de enero 

de 2022..

A
mbas entidades se reconocen capacidad de 

obrar y firman un acuerdo para el desarrollo de 

actividades de promoción y mejora del tejido 

empresarial.

El convenio se extiende para los periodos 2022-

2023 y consta de dos ediciones de alcance 

similar para los dos periodos.

El programa contenido del Convenio tiene por 

finalidad la colaboración entre el INFO y CECLOR 

para el desarrollo de una actuación integral que 

impulse la creación y relanzamiento de empresas, 

enfocada al lanzamiento y relanzamiento de 

empresas del sector servicios y especialmente 

el comercio y la hostelería como motores de 

dinamización empresarial.

El objeto del Convenio es promover la 

constitución de ideas o proyectos empresariales 

y apoyar la consolidación de proyectos 

empresariales ya en marcha o que requieran un 

nuevo impulso derivado de los factores externos 

han han tenido un impacto negativo en las 

empresas en los últimos meses. 

1. ANTECEDENTES
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Lorca (re)Lanza es un proyecto desarrollado por CECLOR que busca el 
apoyo del Instituto de Fomento de la Región de Murcia con el objetivo de 
fomentar la cultura emprendedora y apoyar el desarrollo de actividades 

empresariales en la comarca del Guadalentín.

Apoyar el relanzamiento de los negocios que han 

tenido que cerrar, ofreciendo herramientas que 

faciliten la adaptabilidad de los negocios a las 

circunstancias externas y contribuyan a aumentar 

la competitividad de los mismos.

01

Encauzar el talento emprendedor para apoyar 

la generación de un ecosistema de negocios 

innovadores que favorezcan la generación de 

empleo.

02

Sensibilizar y fomentar la digitalizacióny la 

tecnología en las empresas emergentes. 03

1.1. OBJETIVOS
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1.2. ACTIVIDADES

Horas sesiones

1 Diseño de imagen corporativa 30
2 Diseño de materiales promocionales 40
3 Campaña publicitaria en internet y redes sociales para la captación de talento 50
4 Selección de emprendedores/as 20
5 FORMACIÓN GRUPAL

6 Taller 1. Liderazgo, creatividad e innovación 3
7 Taller 2. Persuasión, negociación y ventas 3
8 Taller 3. Planificación, productividad y gestión del tiempo 3
9 BLOQUE 2 MANAGEMENT

10 Taller 4. Diseño de Negocio. Modelo Lean StartUp 3
11 Taller 5. Elaboración y diseño del Producto Mínimo Viable 3
12 Taller 6. Marketing y crecimiento 3
13 Taller 7. Financiación 3
14 Taller 7. Presentación de proyectos 3

15 Jornada de bienvenida 2
16 Jornada de cierre 2

17 Mentorías individuales Soft Skills (3 horas por proyecto) 60
18 Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio 30
19 Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable 30
20 Mentoría Marketing y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento 30
21 Mentoría Validación de hipótesis 30
22 Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio 30
23 Mentoría para la preparación de la jornada de presentación de proyectos 15

24 Realización de cuatro visitas a empresas innovadoras de diferentes sectores 20
BLOQUE 4 VISITAS

CUADRO DE ACTIVIDADES (RE)LANZA
DISEÑO DE DIFUSIÓN

BLOQUE 1 SOFT SKILLS

BLOQUE 3 ACTIVIDADES GENERALES

BLOQUE 3 MENTORÍAS
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1.3. INDICADORES

Número de Iniciativas 

de negocio asesoradas 

y mentorizadas en el 

programa.

41 3

Número de horas invertidas 

por CECLOR y Asesores 

Externos en el impulso de 

iniciativas empresariales

ÍNDICE DE SATISFACCIÓN DE LOS PARTICIPANTES >7
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La promoción de las acticvidades de Relanza parte de 

la creación de una imagen corporativa adaptada a los 

objetivos del programa.

En la promoción de las actividades de Impulsa se 

han cumplido los requerimientos especificados en el 

COVENIO para la promoción de actividades.

A continuación se  dispone la imagen corporativa del 

proyecto y los usos de la marca.

LOGOTIPO DE LA INICIATIVA

2.1. IMAGEN

2. PROMOCIÓN
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2.2. WEB

SLIDE de la Web de CECLOR. ceclor.net

¡Tú! Te queremos a ti.

Por tu talento y ganas de trabajar. Este programa transformador te ayudará a crear tu 

propio negocio y/o consolidarlo y hacerlo crecer si ya está en funcionamiento. Iniciativas 

de negocio de la Región de Murcia.

Se trata de un programa presencial o en remoto, en el que construirás una hoja de ruta 

real para tu proyecto junto a tu Tutor Impulsor y darás los primeros pasos con nosotros: 

diseñar el negocio, solicitar financiación, digitalizarte, vender y crecer.
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Si eres emprendedor/a, con IMPULSA podrás crear una empresa que te dé autonomía 

económica y esté preparada para crecer.

Si eres una empresa en funcionamiento, IMPULSA mejorará tu proyecto de negocio para 

hacerlo escalable
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Aprenderás a diseñar modelos de negocio sostenibles y modelos de escalado. 

Utilizaremos herramientas digitales de primer nivel para organizarnos (Slack) y para 

la validación de tu proyecto (Clientify). Ordenarás tu actividad alrededor del ERP 

Holded que permitirá medir con exactitud tu progreso.

La Confederación de Empresarios de Lorca (CECLOR) lidera el proyecto con más 

40 años de experiencia y 2.000 empresas asociadas. Junto a CECLOR, los partners 

tecnológicos que aportarán soluciones eficaces para la promoción y gestión de tu 

negocio son: Clientify – Slack  Bacofis – JesúsMaciá – Icónika

Participar en una lanzadera como IMPULSA es el mayor aval que puedes tener para 

conseguir una marca fiable, tu red de contactos, financiación y clientes. Obtendrás 

la acreditación de tu participación y la podrás utilizar para comunicar la solidez de tu 

proyecto ante terceros: Bancos, Inversores, Socios…

Criterios de Prioridad

Los criterios de prioridad para 

la selección de participantes se 

distribuyen de la siguiente manera y 

se valoran por puntuación

#1 Solicitantes residentes en la 

comarca del Guadalentín

5 Puntos

#2 Solicitantes cuya iniciativa está 

llevada a cabo por más de tres 

personas

5 Puntos

#3 Solicitantes en las que participen 

mujeres

5 Puntos

#4 Solicitantes en las que participen 

emprendedores con un grado de 

discapacidad superior al 34%

5 Puntos

#5 Solicitantes que emprendan 

o consoliden negocios en las 

siguientes actividades:

Agricultura sostenible

Neoartesanía

Turismo experiencial, salud y 

cultura

Servicios a la tercera edad

Productos y servicios salud y 

belleza

Mascotas y animales

Internet, comercio electrónico y 

marketing online.

Textil, moda y complementos

5 Puntos

#6 Solicitantes que dispongan un 

plan de negocio básico
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2.3. MONTAJE POST RRSS



13CONVENIO INFO-CECLOR  RELANZA



14 CONVENIO INFO-CECLOR RELANZA



15CONVENIO INFO-CECLOR  RELANZA

2.4. ROLL UP
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2.5. FOLLETO
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2.6. VÍDEO
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3.1. PRESENTACIÓN
Presentación de ReLanza a los medios en las 

instalaciones de Ceclor el 25 de mayo de 2022.

25 de Mayo / 2022
El Instituto de Fomento (Info) y CECLOR (Confederación 

Comarcal de Organizaciones Empresariales de Lorca) 

han dado hoy el pistoletazo de salida a re(LANZA), el 

nuevo programa de apoyo a los emprendedores que 

teniendo en cuenta el tejido empresarial específico 

de Lorca focalizará el desarrollo de una veintena de 

iniciativas empresariales, siempre desde una perspectiva 

innovadora y tecnológica, en proyectos relacionados con 

la agricultura sostenible, la neoartesanía y el textil, entre 

otros.

Según el director del Info, Joaquín Gómez, “el 

emprendimiento, además de innovador y tecnológico, 

ofrece cada vez con más intensidad soluciones a las 

necesidades del tejido empresarial más cercano, está 

mucho más enraizado en proyectos que responden a las 

necesidades locales o comarcales, algo que, de alguna 

manera, ofrece una mayor tasa de éxito y, al mismo 

tiempo, consolida los sectores tradicionales ya existentes, 

en este caso de Lorca y su comarca”.

Juan Jódar, presidente de Ceclor : “Contamos con 

profesionales de reconocido prestigio que les ayudarán 

en este apasionante camino. Y desde Ceclor queremos 

animarles a emprender de una manera ordenada, para 

conseguir que sus ideas se transformen en éxitos”.

El acuerdo entre CECLOR y el Info, enmarcado dentro 

de la estrategia C(i*EMP) 2022-2025,  contempla el 

desarrollo de 10 proyectos por año y para el diseño de los 

negocios se incentivarán las  perspectivas innovadoras 

y digitales de los emprendedores con talleres, mentorías, 

encuentros con empresarios e implantación de 

herramientas de gestión digital, además de los habituales 

mecanismos de asesoramiento y financiación que ofrece 

el Instituto de Fomento.

En re(LANZA) se invitará a las empresas a tener listo y en 

el mercado un “Producto Mínimo Viable” (PMV) cuanto 

antes; es decir, una versión básica del producto o servicio 

a comercializar a la que se añadirán nuevas prestaciones 

en función del interés y la acogida en el mercado. Con 

este PMV se obtendrán métricas y datos acerca de los 

clientes reales del producto en lugar de basarnos en 

estimaciones y previsiones.

Asimismo, se establecerán una serie de indicadores 

clave de desempeño a través de los cuales se hará el 

seguimiento de la evolución del producto o servicio y se 

analizarán las prestaciones que funcionan y las que no 

para establecer las correcciones y mejoras que requiere 

el mercado hasta conseguir un producto atractivo para el 

cliente final.

Se trata de que los proyectos consigan clientes y crear 

una comunidad de interesados para asegurar el camino 

haciendo un seguimiento de estos en las primeras fases 

de consecución de objetivos comerciales. Los proyectos 

se abordarán principalmente desde una perspectiva 

personalista basada en el mentoring individual y se 

reforzará con actuaciones grupales de índole formativa: 

videoconferencias, visitas grupales a empresas, estudios 

de casos y mentorías personalizadas.

La formación grupal se utilizará para establecer las bases 

generales de conocimiento en áreas clave (marketing, 

ventas, financiación, gestión de recursos humanos, 

competencias transversales) para todos los participantes 

antes de pasar a las mentorías individuales.

Re(LANZA) es un programa hermano de otros 

ya muy consolidados como son INCOOVA, este 

desarrollado con CROEM (Confederación Regional de 

Organizaciones Empresariales de la Región de Murcia) y 

con COEC (Confederación Comarcal de Organizaciones 

Empresariales de Cartagena) a través del programa 

Emprendedores 360º.

  

3. IMPACTO DEL PROYECTO
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PRESENTACIÓN PUERTO LUMBRERAS
El día 31/05 se presenta la iniciativa Impulsa ante el consorcio para el desarrollo local de Puerto Lumbreras  formado 

por las asociaciones empresariales y el Ayuntamiento.
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3.2. PRESENTACIÓN LORCA. AYUNTAMIENTO
Presentación de ReLanza en la Jornada Internacional de la Mujer Rural del Ayuntamiento de Lorca.
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3.3. IMPACTO
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3.4. RESULTADO
La inscripción en el programa de los participantes se 

concreta cuando completan el proceso de selección tras 

completar la ficha correspondiente. 
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INICIATIVA Nota APELLIDOS NOMBRE NIF
1 Amazonita Tienda de bisutería GONZALEZ ABAD MONICA 26544116T
2 TARAXACUM Coaching MEDINA SUAREZ MILDRED Y7055715L
3 Camolo Producción  derivados limón PEÑALVER MENARGUEZ DIEGO 48427047H
4 GIGED Plataforma Minijobs ORTIZ RECHE ISABEL 45598767W
5 Insania Cerveza artesanal SANCHEZ PELEGRIN SANTIAGO 23271237K
6 MEC DIGITAL Consultoría Internacionalización FERNANDEZ ROS ELENA  Y Jaafar Afirkal 23301152J
7 Natha Fisioterapia y Salud Visual Centro de salud MARTINEZ FRUTOS IRENE 48477341B
8 NayOliveira Coaching ROBERTO DE OLIVEIRA NAYANA 58467312R
9 RAZAS Plataforma Pet VARGAS VARGAS SABINA 23251180C

10 Vivacce Comercio online zapatos MARTINEZ LOPEZ MARINA 48560580J
11 IhelpU Plataforma solidaria MUNUERA MARTINEZ MARIA DEL PILAR 48429183S
12 BegoVivo Fotografía VIVO MARIN ANTONIA BEGOÑA 34794583E
13 El Guayaco Restaurante ROBLES JOSE LUIS 25629637R

EMPRESAS PARTICIPANTES EN RELANZA

Adjuntamos en el Anexo I la copias digitales de las fichas de inscripción de los emprendedores participantes.
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Las actividades de formación Grupal se desarrollan en modalidad aula mixta. Conexión por Zoom y Sala Presencial en 

la sede de CECLOR. C. Abad de los Arcos, 3, 30800 Lorca, Murcia.

Todas las sesiones se realizan conforme lo planificado. Los participantes que no pueden asistir a la sesión presencial 

sincrónica se les entrega un enlace con la clase GRABADA en vídeo y los materiales didácticos utilizados en la 

actividad.

A continuación pasamos a describir las diferentes sesiones grupales.

4. ACTIVIDADES GRUPALES
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A

B

C

D

4.1. Diseño de Negocio. Modelo Lean StartUp

Taller de tres horas de duración que tiene como objetivo explicar el modelo de em-
prendimiento Lean StartUp. Modelo basado en el aprendizaje continuo que facilita el em-
prendimiento en la situación económica de incertidumbre actual.

Primero la fase de creación. Ideación de propuestas 
de negocio. Elaboración de BMC y Jobtobedone

Elaboración del PMV que facilite una escucha del cli-
ente y motive una respuesta real a nuestro producto.

Medición realista de la respuesta del cliente ante 
nuestro PMV. Análisis crítico.

Aprendizaje. No hay Lean si no hay aprendizaje y 
retroalimentación del proceso para su ajuste.
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p w f

22/06/2022 de 9.30 a 13.00

Lean Startup es un proceso de desarrollo de producto digital que se basa en generar 
soluciones que los usuarios realmente deseen, para suplir las necesidades del mercado. 
Al aplicarlo podrás eliminar todos los procesos que no sirvan al lanzar una idea nueva y 
adaptarte a las dinámicas del mercado digital.

Sesión teórico práctica con metodología 

Blended y Aula Mixta.

Sesión impartida por Javier López Jordán. 

Técnico en bacofis. Licenciado en 

Economía, Marketing Digital de la 

Innovación y Mindset Digital por IESE 

Business School.

En la sesión se realizó como ejercicio 

práctico la presentación de todas las ini-

ciativas de negocio. 

Los participantes durante cinco minutos 

cada uno fueron exponiendo sus iniciati-

vas de negocio:

Propuesta de valor

Clientes

Marketing

Logística

Recursos necesarios

presencia online actividades

APELLIDOS NOMBRE Asistencia
GONZALEZ ABAD MONICA X
MEDINA SUAREZ MILDRED X
PEÑALVER MENARGUEZ DIEGO X
ORTIZ RECHE ISABEL X
SANCHEZ PELEGRIN SANTIAGO X
FERNANDEZ ROS ELENA X
MARTINEZ FRUTOS IRENE X
ROBERTO DE OLIVEIRA NAYANA X
VARGAS VARGAS SABINA X
MARTINEZ LOPEZ MARINA X
MUNUERA MARTINEZ MARIA DEL PILAR X
VIVO MARIN ANTONIA BEGOÑA X
ROBLES JOSE LUIS X

Satisfacción del Participante

9.2 sobre 10
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A

B

C

D

4.2. Liderazgo, creatividad e innovación + Presentación Disc

Taller de tres horas de duración que tiene como objetivo conocer el proceso creativo y 
las técnicas creativas que nos permiten desarrollar todo el proceso de emprendimiento y 
practicar el proceso creativo y sus técnicas sobre  “problemas o retos creativos” propues-
to por las empresas participantes.

Qué es la creatividad y diferencias entre creatividad e 
innovación.

El proceso creaivo .Fases de precepción, formulación 
del problema y puesta en marcha de ideas.

Técnicas del proceso creativo y metodologías ágiles.

Otras herramientas para el análisis personal del 
emprendedor. Metodología DISC
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p w f

29/06/2022 de 9.30 a 13.30

La creatividad transforma lo obvio en interesante, mira de otra manera la realidad, está 
abierta a la diversidad. La innovación es creatividad con impacto social. En la creación de 
empresas estas capacidades son imprescindibles.  

Sesión teórico práctica con metodología 

Blended y Aula Mixta.

Sesión impartida por Ángeles Morales 

Directora de Bacofis, Coach DISC, 

Formador de Formadores Universidad 

de Barcelona, Dirección de Empresas 

Universidad Politécnica de Madrid.

En la sesión se realizó varios ejercicios 

prácticos en los que los participantes 

pusieron a prueba sus capacidades de 

creación e innovación aplicado sobre 

negocios.

Mapas mentales.

Brainstorming

Analogías

Relaciones forzadas

6 sombreros

Osborn

presencia online actividades

Satisfacción del Participante

9.5 sobre 10

APELLIDOS NOMBRE Asistencia
GONZALEZ ABAD MONICA X
MEDINA SUAREZ MILDRED X
PEÑALVER MENARGUEZ DIEGO X
ORTIZ RECHE ISABEL X
SANCHEZ PELEGRIN SANTIAGO X
FERNANDEZ ROS ELENA X
MARTINEZ FRUTOS IRENE X
ROBERTO DE OLIVEIRA NAYANA X
VARGAS VARGAS SABINA X
MARTINEZ LOPEZ MARINA X
MUNUERA MARTINEZ MARIA DEL PILAR X
VIVO MARIN ANTONIA BEGOÑA 
ROBLES JOSE LUIS X
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A

B

C

D

4.3. Persuasión, negociación y ventas.

Taller de tres horas de duración que tiene como objetivo conocer el proceso creativo y 
las técnicas creativas que nos permiten desarrollar todo el proceso de emprendimiento y 
practicar el proceso creativo y sus técnicas sobre  “problemas o retos creativos” propues-
to por las empresas participantes.

Qué es la creatividad y diferencias entre creatividad e 
innovación.

Definir el cliente y los espacios en los que podemos 
aportar valor.

Aproximación y técnicas de persuasión para 
captación de clientes

Cierre de ventas y análisis de las propuestas de nego-
cio.
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p w f

06/07/2022 de 9.30 a 12.30

Jobs to be Done es una metodología para entender mejor el comportamiento de los con-
sumidores a partir de un cambio de perspectiva con la intención de que las acciones de 
marketing se vuelvan más eficientes y que la innovación sea más previsible y rentable.

En la sesión los participantes construy-

eron el Jobtobedone de cada iniciativa de 

negocio objetivo del programa.

¿Por qué?

¿Cúando?

¿A dónde?

Funcional/Emociola/Social

Motivación/Barreras/Ganancias

presencia online actividades

Satisfacción del Participante

9.3 sobre 10

Sesión teórico práctica con metodología 

Blended y Aula Mixta.

Sesión impartida por Ángeles Morales 

Directora de Bacofis, Coach DISC, 

Formador de Formadores Universidad 

de Barcelona, Dirección de Empresas 

Universidad Politécnica de Madrid.

APELLIDOS NOMBRE Asistencia
GONZALEZ ABAD MONICA X
MEDINA SUAREZ MILDRED X
PEÑALVER MENARGUEZ DIEGO X
ORTIZ RECHE ISABEL X
SANCHEZ PELEGRIN SANTIAGO X
FERNANDEZ ROS ELENA 
MARTINEZ FRUTOS IRENE X
ROBERTO DE OLIVEIRA NAYANA X
VARGAS VARGAS SABINA X
MARTINEZ LOPEZ MARINA X
MUNUERA MARTINEZ MARIA DEL PILAR X
VIVO MARIN ANTONIA BEGOÑA X
ROBLES JOSE LUIS X
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A

B

C

D

4.4. Marketing y crecimiento

Taller de tres horas de duración que tiene como objetivo conocer el proceso creativo y 
las técnicas creativas que nos permiten desarrollar todo el proceso de emprendimiento y 
practicar el proceso creativo y sus técnicas sobre  “problemas o retos creativos” propues-
to por las empresas participantes.

Marco general del marketing y la promocióne en 
proyectos de emprendimiento.

Estrategias digitales para la promoción de los 
proyectos objetos del programa IMPULSA

Plan de marketing digital.

Google, Redes Sociales y Publicidad Programática.
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p w f

13/07/2022 de 9.30 a 13.30

Si no hay venta no hay empresa. El marketing digital es la herramienta idónea para que 
un emprendedor comience su viaje de validación del PMV. Estrategias concretas y con 
una inversión reducida que permiten arrancar la actividad empresarial.

Sesión teórico práctica con metodología 

Blended y Aula Mixta.

Sesión impartida por Jesús Maciá

Licenciado en Diseño y Multimedia 

Northumbria University (Newcastle) 

Cursado en la Escuela Superior 

Internacional de Murcia Master en 

Marketing Digital

En la sesión se realizó una reflexión per-

sonalizada sobre cada una de las pro-

puestas de negocio que participan en el 

programa ReLanza. Se propuso respecto 

al Plan de Marketing Digital individual:

Objetivos

Recursos

Fases

Indicadores

presencia online actividades

Satisfacción del Participante

9.6 sobre 10

APELLIDOS NOMBRE Asistencia
GONZALEZ ABAD MONICA X
MEDINA SUAREZ MILDRED X
PEÑALVER MENARGUEZ DIEGO X
ORTIZ RECHE ISABEL X
SANCHEZ PELEGRIN SANTIAGO X
FERNANDEZ ROS ELENA X
MARTINEZ FRUTOS IRENE X
ROBERTO DE OLIVEIRA NAYANA X
VARGAS VARGAS SABINA X
MARTINEZ LOPEZ MARINA X
MUNUERA MARTINEZ MARIA DEL PILAR X
VIVO MARIN ANTONIA BEGOÑA X
ROBLES JOSE LUIS X



36 CONVENIO INFO-CECLOR RELANZA

A

B

C

D

4.5. Elaboración y diseño del Producto Mínimo Viable

Taller de tres horas de duración que tiene como objetivo conocer el proceso creativo y 
las técnicas creativas que nos permiten desarrollar todo el proceso de emprendimiento y 
practicar el proceso creativo y sus técnicas sobre  “problemas o retos creativos” propues-
to por las empresas participantes.

Delimitación del PMV.

Estrategias para la 
construcción del PMV

Validación del PMV

Trabajos de validación 
planificados hasta la próxima 
clase
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20/07/2022 de 9.30 a 13.30

MVP significa Minimum Viable Product, o en español Producto Mínimo Viable. Los desar-
rolladores de productos saben que pueden surgir muchas ideas en la vida cotidiana, pero 
no todas son realmente interesantes.

presencia online actividades

Satisfacción del Participante

9.4 sobre 10

En la sesión los participantes definieron su 

PMV y realizaron la hoja de ruta para tra-

bajar sobre su proyecto de emprendimien-

to hasta la próxima clase en septiembre

Construcción

Medición

Lanzamiento

Validación

Sesión teórico práctica con metodología 

Blended y Aula Mixta.

Sesión impartida por Ángeles Morales 

Directora de Bacofis, Coach DISC, 

Formador de Formadores Universidad 

de Barcelona, Dirección de Empresas 

Universidad Politécnica de Madrid.

APELLIDOS NOMBRE Asistencia
GONZALEZ ABAD MONICA X
MEDINA SUAREZ MILDRED X
PEÑALVER MENARGUEZ DIEGO X
ORTIZ RECHE ISABEL X
SANCHEZ PELEGRIN SANTIAGO X
FERNANDEZ ROS ELENA 
MARTINEZ FRUTOS IRENE X
ROBERTO DE OLIVEIRA NAYANA X
VARGAS VARGAS SABINA X
MARTINEZ LOPEZ MARINA X
MUNUERA MARTINEZ MARIA DEL PILAR X
VIVO MARIN ANTONIA BEGOÑA X
ROBLES JOSE LUIS X
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A

B

C

D

4.6. Planificación, productividad y gestión del tiempo. 

Taller de tres horas de duración que tiene como objetivo conocer el proceso creativo y 
las técnicas creativas que nos permiten desarrollar todo el proceso de emprendimiento y 
practicar el proceso creativo y sus técnicas sobre  “problemas o retos creativos” propues-
to por las empresas participantes.

Concepto de Planificación.

La gestión de la productividad 
en la empresa de servicios

Técnicas para optimizar 
tiempos

Ladrones del tiempo
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14/09/2022 de 9.30 a 13.30

Una buena planificación exige definir y concretar objetivos, elegir los medios y designar 
resposabilidades y por último hacer seguimiento de la actividad.

presencia online actividades

Satisfacción del Participante

9.6 sobre 10

Sesión teórico práctica con metodología 

Blended y Aula Mixta.

Sesión impartida por Ángeles Morales 

Directora de Bacofis, Coach DISC, 

Formador de Formadores Universidad 

de Barcelona, Dirección de Empresas 

Universidad Politécnica de Madrid.

En la sesión se realizó varios ejercicios 

prácticos en los que los participantes 

planificaron sus tiempos alrededor de los 

objetivos empresariales de sus iniciativas 

de negocio.

Lista de tareas

Agendado

Optimización

Check List

APELLIDOS NOMBRE Asistencia
GONZALEZ ABAD MONICA X
MEDINA SUAREZ MILDRED X
PEÑALVER MENARGUEZ DIEGO X
ORTIZ RECHE ISABEL X
SANCHEZ PELEGRIN SANTIAGO X
FERNANDEZ ROS ELENA 
MARTINEZ FRUTOS IRENE X
ROBERTO DE OLIVEIRA NAYANA X
VARGAS VARGAS SABINA X
MARTINEZ LOPEZ MARINA X
MUNUERA MARTINEZ MARIA DEL PILAR X
VIVO MARIN ANTONIA BEGOÑA 
ROBLES JOSE LUIS X
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A

B

C

D

4.7. Financiación

Taller de tres horas de duración que tiene como objetivo conocer el proceso creativo y 
las técnicas creativas que nos permiten desarrollar todo el proceso de emprendimiento y 
practicar el proceso creativo y sus técnicas sobre  “problemas o retos creativos” propues-
to por las empresas participantes.

Concepto de Planificación.

Delimitación de la inversión 
para poner en marcha el 
negocio

Gastos estructurales y 
variables de funcionamiento

Ingresos y cuenta de 
resultados
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14/09/2022 de 9.30 a 13.30

El plan de viabilidad es un documento que define el marco a medio y largo plazo de una 
organización. En este Workshop hemos definido la cuenta de resultados previsional de 
cada una de las iniciativas de negocio de las empresas participantes en ReLanza.

presencia online actividades

Satisfacción del Participante

9.3 sobre 10

APELLIDOS NOMBRE Asistencia
GONZALEZ ABAD MONICA X
MEDINA SUAREZ MILDRED X
PEÑALVER MENARGUEZ DIEGO X
ORTIZ RECHE ISABEL X
SANCHEZ PELEGRIN SANTIAGO X
FERNANDEZ ROS ELENA 
MARTINEZ FRUTOS IRENE X
ROBERTO DE OLIVEIRA NAYANA X
VARGAS VARGAS SABINA X
MARTINEZ LOPEZ MARINA X
MUNUERA MARTINEZ MARIA DEL PILAR X
VIVO MARIN ANTONIA BEGOÑA 
ROBLES JOSE LUIS X

En este taller cada participante elaboró 

su propio plan de viabilidad adaptándolo 

a su negocio. El mentor trabajó sobre la 

iniciativa de la empresa Insania de uno de 

los participantes y el resto de compañeros 

iba completando su propia hoja de 

rentabilidad.

Sesión teórico práctica con metodología 

Blended y Aula Mixta.

Sesión impartida por Ángeles Morales 

Directora de Bacofis, Coach DISC, 

Formador de Formadores Universidad 

de Barcelona, Dirección de Empresas 

Universidad Politécnica de Madrid.
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4.8. Presentación de proyectos. 
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11/10/2022 de 16.00-19.00

Presentación de todas las iniciativas de emprendimiento que han participado en ReLanza. 
Las empresas preparan una presentación que se explica al resto de compañeros. Estas 
presentaciones fueron grabadas y están disponibles en el espacio web de ceclor.net

1 Amazonita Tienda de bisutería GONZALEZ ABAD MONICA 
2 TARAXACUM Coaching MEDINA SUAREZ MILDRED
3 Camolo Producción  derivados limón PEÑALVER MENARGUEZ DIEGO 
4 GIGED Plataforma Minijobs ORTIZ RECHE ISABEL 
5 Insania Cerveza artesanal SANCHEZ PELEGRIN SANTIAGO 
6 MEC DIGITAL Consultoría Internacionalización FERNANDEZ ROS ELENA 
7 Natha Fisioterapia y Salud Visual Centro de salud MARTINEZ FRUTOS IRENE 
8 NayOliveira Coaching ROBERTO DE OLIVEIRA NAYANA 
9 RAZAS Plataforma Pet VARGAS VARGAS SABINA

A

B

C

D

Bienvenida Presidencia y el 
Instituto Fomento.

Presentación de todas las 
iniciativas de negocio

Comentarios de los mentores, 
Ceclor y el Info

Cierre y clausura
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PARTICIPANTE DÍA HORA MENTOR CONTENIDO

Pilar Munuera 

Martínez

23-6-22 17:00 2,5 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Isabel Ortiz Reche 27-6-22 14:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Marina Martínez 

López

27-6-22 12:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Monica Gonzaled 

Abad

27-6-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Nayara Roberto de 

Oliveira

27-6-22 15:30 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Sabina Vargas 

Vargas

27-6-22 17:30 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Antonia Begoña Vivo 

Marín

28-6-22 17:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Irene Martinez Frutos 28-6-22 13:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Santiago Sánchez 

Pelegrín

28-6-22 11:00 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Elena Fernandez Ros 29-6-22 9:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de 

Negocio

Diego Peñalver 

Menarguez

30-6-22 17:00 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable

Elena Fernández Ros 30-6-22 9:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable

Mildred Holanda 

Medina Suárez

7-7-22 16:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable

Nayara Roberto de 

Oliveira

7-7-22 17:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable

Mildred Medina 

Suarez

8-7-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable

Diego Peñalver 

Menarguez

11-7-22 10:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

Santiago Sánchez 

Pelegrín

11-7-22 12:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

Nayara Roberto de 

Oliveira

12-7-22 16:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

Isabel Ortiz Reche 13-7-22 13:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable

Antonia Begoña Vivo 

Marín

14-7-22 15:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable

Las actividades de mentorías personalizadas se realizan la mayoría a través de Zoom excepto las correspondientes a 

Sabina Vargas, Diego Peñalver y José Luis  Robles que en algunos casos son de presenciales.

A continuación se detallan los días, horarios y contenidos de las mentorías realizadas en el proyecto.

5. ACTIVIDADES MENTORÍAS
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Diego Peñalver  

Menarguez

14-7-22 16:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable

Isabel Ortiz Reche 14-7-22 9:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

Marina Martínez 

López

14-7-22 11:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

Nayara Roberto de 

Oliveira

15-7-22 10:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Begoña Vivo Marín 18-7-22 10:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

Diego Peñalver 

Menarguez

18-7-22 12:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Elena Fernández Ros 18-7-22 10:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

José Luis Robles 18-7-22 12:00 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría Validación de hipótesis

Santiago Sánchez 

Pelegrín

18-7-22 9:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Validación de hipótesis

Isabel Ortiz Reche 19-7-22 13:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Marina Martínez 

López

19-7-22 9:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Begoña Vivo Marín 20-7-22 17:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Validación de hipótesis

Isabel Ortiz Reche 20-7-22 13:30 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría Validación de hipótesis

Mildred Medina 

Suarez

20-7-22 16:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

Irene Martinez Frutos 22-7-22 12:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Validación de hipótesis

Begoña Vivo Marín 25-7-22 10:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Diego Peñalver 

Menarguez

25-7-22 12:00 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría Validación de hipótesis

Irene Martínez Frutos 25-7-22 12:00 2 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

Pilar Munuera 

Martínez

25-7-22 17:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría Validación de hipótesis

Pilar Munuera 

martínez

25-7-22 10:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Santiago Sánchez 

Pelegrín

25-7-22 12:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Elena Fernández Ros 26-7-22 10:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Irene Martínez Frutos 26-7-22 12:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Mildred Medina 

Suarez

26-7-22 16:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Sabina Vargas 

Vargas

26-7-22 18:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Elena Fernández Ros 27-7-22 9:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Pilar Munuera 

Martínez

27-7-22 10:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento
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Marina Martínez 

López

29-7-22 10:00 2 MARTA 

GUTIÉRREZ

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y 

Crecimiento. Hipótesis de crecimiento

Santiago Sánchez 

Pelegrín

6-9-22 16:00 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Diego Peñalver  

Menarguez

23-9-22 15:30 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Santiago Sánchez 

Pelegrín

23-9-22 17:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Santiago Sánchez 

Pelegrín

26-9-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Santiago Sánchez 

Pelegrín

27-9-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Mildred Medina 

Suarez

29-9-22 16:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Mildred Medina 

Suarez

30-9-22 10:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Diego Peñalver 

Menarguez

3-10-22 17:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Sabina Vargas 

Vargas

3-10-22 10:00 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Irene Martínez Frutos 4-10-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Isabel Ortiz Reche 4-10-22 14:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Elena Fernández Ros 5-10-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Mildred Medina 

Suarez

6-10-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría para la preparación de la jornada 

de presentación de proyectos

Isabel Ortiz Reche 10-10-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría para la preparación de la jornada 

de presentación de proyectos

Diego Peñalver  

Menarguez

17-10-22 18:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría para la preparación de la jornada 

de presentación de proyectos

Isabel Ortiz Reche 17-10-22 14:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría para la preparación de la jornada 

de presentación de proyectos

Mónica L. González 

Abad

18-10-22 9:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría para la preparación de la jornada 

de presentación de proyectos

Nayara Roberto de 

Oliveira

18-10-22 18:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría para la preparación de la jornada 

de presentación de proyectos

Monica Gonzaled 

Abad

19-10-22 9:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría para la preparación de la jornada 

de presentación de proyectos

Santiago Sánchez 

Pelegrín

19-10-22 16:30 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría para la preparación de la jornada 

de presentación de proyectos

Irene Martínez Frutos 20-10-

22

11:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría para la preparación de la jornada 

de presentación de proyectos

Monica Gonzaled 

Abad

20-10-

22

9:00 3 ÁNGELES 

MORALES

Mentoría Capacidades para el 

Emprendimiento

Monica Gonzaled 

Abad

25-10-22 9:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio
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Suma de TIEMPO Etiquetas de columna
Etiquetas de fila ÁNGELES MORALES JAVIER LÓPEZ MARTA GUTIÉRREZ Total general
Begoña Vivo Marín 3 6 2 11
Diego Peñalver Menarguez 3 23 2 28
Elena Fernandez Ros 3 8 2 13
Irene Martínez Frutos 2 10 2 14
Isabel Ortiz Reche 3 17 2 22
José Luis Robles 3 3
Marina Martínez López 3 2 4 9
Mildred Medina Suarez 3 12 2 17
Mónica González Abad 3 10 13
Nayara Roberto de Oliveira 3 7 2 12
Pilar Munuera Martínez 3 4,5 2 9,5
Sabina Vargas Vargas 6 2 8
Santiago Sánchez Pelegrín 3 16 2 21
Total general 32 124,5 24 180,5

Diego Peñalver 

Menarguez

26-10-22 13:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Mildred Medina 

Suarez

26-10-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Irene Martínez Frutos 31-10-22 10:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Monica Gonzaled 

Abad

31-10-22 12:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Isabel Ortiz Reche 15-11-22 13:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Isabel Ortiz Reche 7-12-22 13:00 2 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Diego Peñalver 

Menarguez

12-12-22 13:00 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio

Diego Peñalver 

Menarguez

19-12-22 13:00 3 JAVIER LÓPEZ Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo 

de negocio
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Capacidades para

el Emprendimiento

Mentoría de
Pivotes y Ajustes

del modelo de
negocio

Mentoría Lienzo de
Negocio. Diseño de

Negocio

Mentoría para la
preparación de la

jornada de
presentación de

proyectos

Mentoría PMV.
Producto Mínimo

Viable

Mentoría
Validación de

hipótesis

Mentoría MARTA
GUTIÉRREZ y
Crecimiento.
Hipótesis de
crecimiento

ÁNGELES
MORALES

JAVIER LÓPEZ MARTA GUTIÉRREZ

Total

Total

Etiquetas de fila Suma de TIEMPO
ÁNGELES MORALES 32
JAVIER LÓPEZ 124,5
MARTA GUTIÉRREZ 24
Total general 180,5
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5.1. Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio

Definición del lienzo de negocio BMC y Jobtobedone de cada una de las iniciativas de 
negocio que solicitan esta intervención.

A

B

C

D

Propuesta de valor

Clientes/Marketing y 
Logística

Recursos/Actividades

Jobtobedone

Día  Intervenciones

23-6-22  1

27-6-22  5

28-6-22  3

29-6-22  1

       HORAS

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio 23,5

Begoña Vivo Marín     2

Elena Fernandez Ros     2

Irene Martínez Frutos     2

Isabel Ortiz Reche     2

Marina Martínez López     2

Mónica González Abad     2

Nayara Roberto de Oliveira    3

Pilar Munuera Martínez     2,5

Sabina Vargas Vargas     3

Santiago Sánchez Pelegrín    3
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5.2. Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable

Determinación de un producto suficiente para validarlo en el mercado pero cuyo 
lanzamiento responda a una filosofía Lean StartUp

A

B

C

D

Producto y servicio

Web y plataformas

App Móvil

Encuestas y cuestionarios

      HORAS

Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable 17

Begoña Vivo Marín    2

Diego Peñalver Menarguez   5

Elena Fernandez Ros    2

Isabel Ortiz Reche    2

Mildred Medina Suarez    4

Nayara Roberto de Oliveira   2

Día Intervenciones

30-6-22 2

7-7-22  2

8-7-22  1

13-7-22  1

14-7-22  2
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5.3. Mentoría Capacidades para el Emprendimiento

Informe de tendencias de comportamiento emprendedor de los participantes en el 
programa. Los asistentes contestan un test del que se extraen conclusiones según el 
formato ANEXO II. 

A

B

C

D

Perfil conductual

Estilo personal

Competencias emprendedor

Comercial

       HORAS

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento  32

Begoña Vivo Marín     3

Diego Peñalver Menarguez    3

Elena Fernandez Ros     3

Irene Martínez Frutos     2

Isabel Ortiz Reche     3

Marina Martínez López     3

Mildred Medina Suarez     3

Mónica González Abad     3

Nayara Roberto de Oliveira    3

Pilar Munuera Martínez     3

Santiago Sánchez Pelegrín    3

Día Intervenciones

11-7-22  2

12-7-2  2

14-7-22  2

18-7-22  2

20-7-22 1

25-7-22 1

27-7-22 1

20-10-22 1
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5.4. Mentoría Marketing y Crecimiento.

Consejos prácticos para realizar el plan de marketing de cada iniciativa de negocio. 
Partimos de la imagen de marca para crear un plan diario de actuación que se convierta 
en una hora de ruta para los participantes. 

A

B

C

D

Imagen corporativa

Herramientas digitales

Plan de trabajo personalizado

Evaluación y Kpis de 
marketing

      HORAS

Mentoría Marketing y Crecimiento.  24

Begoña Vivo Marín    2

Diego Peñalver Menarguez   2

Elena Fernandez Ros    2

Irene Martínez Frutos    2

Isabel Ortiz Reche    2

Marina Martínez López    4

Mildred Medina Suarez    2

Nayara Roberto de Oliveira   2

Pilar Munuera Martínez    2

Sabina Vargas Vargas    2

Santiago Sánchez Pelegrín   2

Día Intervenciones

15-7-2  21

18-7-2  21

19-7-22  2

25-7-22 3

26-7-22 4

29-7-22 1
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5.5. Mentoría Validación de hipótesis

Tras construir el PMV se prueba en el mercado y realizamos la evaluación 
correspondiente para generar el proceso de ajuste y aprendizaje del modelo. 

A

B

C

D

Datos de la prueba de 
evaluación

Conclusiones. Fortalezas y 
debilidades

Ajustes que se pueden 
realizar en el producto

Nueva construcción de PMV

     HORAS

Mentoría Validación de hipótesis 17

Begoña Vivo Marín   2

Diego Peñalver Menarguez  3

Irene Martínez Frutos   2

Isabel Ortiz Reche   3

José Luis Robles   3

Pilar Munuera Martínez   2

Santiago Sánchez Pelegrín  2

Día  Intervenciones

18-7-22   2

20-7-22  2

22-7-22  1

25-7-22  2
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5.6. Mentoría Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de ne-
gocio

Ajustes del modelo de negocio. Estas mentorías se realizan principalmente una vez 
finalizada la fase de diseño de negocio y con el fin de realizar un seguimiento de la 
implantación de las iniciativas de negocio participantes. 

A

B

C

D

Datos primeras 
intervenciones

Propuestas de mejora para la 
acción de marketing

Ajustes en la situación 
financiera

Administración. Ventas. 
Excelencia en la producción

       HORAS

Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio 49

Diego Peñalver Menarguez    13

Elena Fernandez Ros     4

Irene Martínez Frutos     4

Isabel Ortiz Reche     6

Mildred Medina Suarez     6

Mónica González Abad     4

Sabina Vargas Vargas     3

Santiago Sánchez Pelegrín    9

Día  Intervenciones

27-7-22  1

6-9-22   1

23-9-22  2

26-9-22  1

27-9-22  1

29-9-22  1

30-9-22  1

3-10-22   2

4-10-22  2

5-10-22   1

25-10-22  1

26-10-22  2

31-10-22  2

15-11-22   1

7-12-22   1

12-12-22  1

19-12-22  1



55CONVENIO INFO-CECLOR  RELANZA

5.7. Mentoría para la preparación de la jornada de 
presentación de proyectos

Preparación de las presentaciones de la actividad de creación del negocio para exponerlo 
en diferentes foros, especialmente en la sesión de conclusiones del programa ReLanza

A

B

C

D

Herramientas de 
presentación

Argumentario

Imágenes de apoyo

Objetivos que se persiguen 
con la presentación

              HORAS 

Mentoría para la preparación de proyectos 18

Diego Peñalver Menarguez   2

Irene Martínez Frutos    2

Isabel Ortiz Reche    4

Mildred Medina Suarez    2

Mónica González Abad    4

Nayara Roberto de Oliveira   2

Santiago Sánchez Pelegrín   2

Día  Intervenciones

6-10-22  1

10-10-22  1

17-10-22  2

18-10-22  2

19-10-22  2

20-10-22  1
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A

B

C

D

Venta de complementos y bisutería presencial.

Se orienta a clientes jóvenes entre 14 y 25 años que 
por proximidad encuentran en el comercio un espacio 
atractivo para adquirir complementos textil.

Incorpora como elemento innovador que el comercio 
es un espacio dropshiping para varias plataformas de 
comercio electrónico.

La emprendedora ha completado su proceso de 
creación y está en plena consolidación tras participar 
en ReLanza.

INICIATIVA    Amazonita

Fundador   Mónica González Abad

DNI    26544116T

Teléfono   +34 611 74 89 34

Mail     amazonitalorca@gmail.com

Termina el proceso  SI

6.1 AMAZONITA

MODELO DE NEGOCIO 
Comercio minorista con fabricación propia de bisuteria étnica. Situado en la ciudad de Lorca, C. Jerónimo Sta. Fe, 6, 

30800 Lorca, Murcia, España.

Ha participado en los procesos de ReLanza y con el apoyo del mismo ha constituido la empresa y su actividad está 

en funcionamiento en la actualidad.

6. INICIATIVAS DE NEGOCIO
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            HORAS

Mónica González Abad          13

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento       3

Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio      4

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio      2

Mentoría para la preparación de la jornada de presentación de proyectos   4

MENTORÍAS PERSONALIZADAS

Presentación de la iniciativa 11/10/2022

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis personal mediante metodología DISC

Definición de modelo de negocio con incorporación de elementos innovadores 

de fabricación propia

Alta como autónomo

Inversión valorada en 20.000 para la rehabilitación de local

Licencia de apertura y funcionamiento

Solicitud de subbvenciones 8.000 euros

Evaluación de otra iniciativa de otra iniciativa de negocio y preparación de plan 

de viabilidad para presentarlo a una entidad financiera.
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A

B

C

D

Podcast de apoyo psicológico para reforzar la 
autoestima de profesionales. Dirigido a profesionales 
de habla hispana

Web App de red social

Algoritmos de refuerzo positivo de conducta

La emprendedora ha completado su proceso de 
creación y está en plena consolidación tras participar 
en ReLanza.

INICIATIVA    TARAXACUM

Fundador   Mildred Medina Suarez

DNI    Y7055715L

Teléfono   +34 722 63 64 86

Mail     mili7957@gmail.com

Termina el proceso  SI

6.2. TARAXACUM

MODELO DE NEGOCIO 
Plataforma de autoayuda cooperativa de profesionales. El valor añadido que ofrecemos es generar una red social de 

apoyo positivo adaptada a la realidad de las trabajadoras y trabajadores urbanitas de habla hispana.

Mildred durante el proyecto ReLanza ha diseñado su propio proyecto de empresa. No ha sido posible validar el 

servicio por las limitaciones temporales.

TARAXACUM
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS

Presentación de la iniciativa 11/10/2022

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis personal mediante metodología DISC

Definición de modelo de negocio con incorporación de elementos innovadores SOPORTADOS EN TECNOLOGÍA 

DIGITAL

Asesoría sobre la captación de subvenciones para la inversión y puesta en marcha de la empresa

Listado de clientes potenciales

Presentación de la iniciativa para difundirla sobre posibles clientes

Difusión de la actividad de presentación del libro Antología de Expertos  que es la base para la construcción del 

proyecto Taraxacum.

           HORAS

Mildred Medina Suarez         17

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento      3

Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio     6

Mentoría Marketing y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento   2

Mentoría para la preparación de la jornada de presentación de proyectos  2

Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable      4
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A

B

C

D

Diseño de formulación para la producción de limón 
confitado y licor de limón.

Imagen corporativa y segmentación de clientes.

Apoyo para la gestiones con el municipio para la 
puesta en marcha de la licencia de apertura.

Plan de viabilidad completo. Mercado y Finanzas de 
la nueva empresa.

INICIATIVA    CAMOLO

Fundador   Diego Peñalver Menarquez

DNI    48427047H

Teléfono   +34 669 26 68 34

Mail     camolotrans@hotmail.es

Termina el proceso  SI

6.3. CAMOLO

MODELO DE NEGOCIO 
Producción de conservas derivadas del limón. Limón confitado y licor de limón. En las instalaciones propias del 

fundador de la empresa. Diseño de espacios para realizar la fabricación y almacenaje del producto.

La iniciativa Camolo no disponía era solo una idea. Como conclusión del proyecto ha solicitado una subvención 

valorada en 80.000 al programa Leader de Librilla en la que incluye la puesta en marcha de una pequeña fábrica de 

confitados y licores.
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS
Presentación de la iniciativa 11/10/2022

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis personal mediante metodología DISC

Definición de fórmulas de producto

Selección de espacio de fabricación

Acompañamiento en reuniones con el Ayuntamiento e Ingenieros para la puesta en marcha del negocio

Diseño de estructura jurídica de la empresa

Elaboración del plan de viabilidad económica

Solicitud de subvención al programa Leader

Presentación al premio Emprendedor Excelente de la Red PuntoPyme por el municipio de Librilla

           HORAS

Diego Peñalver Menarguez        28

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento      3

Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio     13

Mentoría Marketing y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento   2

Mentoría para la preparación de la jornada de presentación de proyectos  2

Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable      5

Mentoría Validación de hipótesis       3
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A

B

C

D

Lienzo de negocio BMC y JobtobeDone

Hoja de Ruta y Plan de Viabilidad Económica

Road Map para el desarrollo de la aplicación a medio 
plazo

Definición de los elementos singulares de Inmediatez 
y Cercanía. El valor del Match

INICIATIVA    GIGED

Fundador   Isabel Ortíz Reche

DNI    45598767W

Teléfono   +34 615 15 51 73 

Mail     draisabelortiz@gmail.com

Termina el proceso  SI

6.4. GIGED

MODELO DE NEGOCIO 
Giged conecta de manera automática, mediante match, empresas 

que ofrecen un trabajo derivado de un imprevisto laboral urgente, 

con perfiles de candidatos disponibles en tiempo real. Busca la 

mejor solución para un problema inesperado. ¡La aplicación trabaja 

por tí!
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS
Presentación de la iniciativa 11/10/2022

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis personal mediante metodología DISC

Definición del BMC y la monetización de la aplicación

Imagen corporativa de la solución

Diseño y programación de la aplicación

PMV con una web con la solución descargable para Android y IOS

Presentación en el Growing Day como iniciativa en etapa Early

Definición de Road Map 2023

           HORAS

Isabel Ortiz Reche         22

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento      3

Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio     6

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio     2

Mentoría Marketing y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento   2

Mentoría para la preparación de la jornada de presentación de proyectos  4

Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable      2

Mentoría Validación de hipótesis       3
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A

B

C

D

Diseño del segmento de mercado

Análisis de la viabildiad económica

Orden de producción de más de 6.000 
botellas de tres tipos de cerveza

Comercialización y venta del primer lote 
de producción

INICIATIVA    INSANIA CRAFT BEER

Fundador   Santiago Sánchez Pelegrín

DNI    23271237K

Teléfono   +34 687 13 48 18 

Mail     info@insaniacraftbeer.es

Termina el proceso  SI

6.5 INSANIA

MODELO DE NEGOCIO 
Diseño de producto y distribución de cerveza artesana con fabricación externalizada pero sobre pedido y formulación 

protegida.

Insania ofrece un producto selecto y conceptual. Es un producto artesano y se incorpora a la iniciativa un servicio de 

comercio electrónico con distribución en todo el territorio nacional.
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS
Presentación de la iniciativa 11/10/2022

Hitos conseguidos durante el 
proceso ReLanza
Análisis personal mediante metodología DISC

DEFINICIÓN bmc

Alta como autónomo

Inversión valorada en 40.000 para la puesta en marcha 

de la empresa

Gestión de pago único de desempleo

Inversión iniciatl y venta del primer lote de fabricación

Puesta en marcha de la solución de ecomerce

Evaluación de otra iniciativa de otra iniciativa de negocio 

y preparación de plan de viabilidad para presentarlo a 

una entidad financiera.

           HORAS

Santiago Sánchez Pelegrín        21

Administra          3

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento      3

Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio     6

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio     3

Mentoría Marketing y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento   2

Mentoría para la preparación de la jornada de presentación de proyectos  2

Mentoría Validación de hipótesis       2
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A

B

C

D

Plan de Internacionalización

Análisis de mercado internacional medi-
ante medios digitales

Construcción de herramientas digitales 
para la internacionalización

Soporte mensual para la promoción de 
productos y servicios digitales a nivel 
internacional

INICIATIVA    MEC DIGITAL

Fundador   Elena Fernández Ros

DNI    23301152J

Teléfono   +34 689 14 41 69

Mail     elenafdezros@gmail.com

Termina el proceso  SI

6.6 MEC DIGITAL

MODELO DE NEGOCIO 
Diseño y consultoría estratégica para la internacionalización de las empresas a través de medios digitales.

La especialización de los consultores de la iniciativa permite la implantación con solvencia en mercados europeos y 

africanos mediante soluciones digitales de alto impacto.
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS
Presentación de la iniciativa 11/10/2022

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis personal mediante metodología DISC

DEFINICIÓN bmc

Alta como autónomo y solución de relación con socios

Firma de los primeros pedidos para activdades consultoría y ejecución de los mismos

Lanzamiento de promoción del Kit Digital para búsqueda de nuevos clientes

Evaluación de otra iniciativa de negocio de fabricación artesanal de bisutería y venta de complementos desde las 

soluciones que proporciona Meta.

           HORAS

Elena Fernandez Ros         13

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento      3

Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio     4

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio     2

Mentoría Marketing y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento   2

Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable      2
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A

B

C

D

Fisioterapia y Osteopatía

Psicología y desar-
rollo personal

Educación visual

Soporte presencial y 
online

INICIATIVA    NATHAN SALUD

Fundador   Irene Martínez Frutos

DNI    48477341B

Teléfono   +34 653 99 25 43

Termina el proceso  SI

6.7 NATHAN

MODELO DE NEGOCIO 
Centro de Salud Integral en el que operan disciplinas clásicas y alternativas para el tratamiento integral de la persona. 

Con sede en las Torres de Cotillas inicialmente comienza a prestar servicios en el vivero de empresas para mujeres y 

proyecta la construcción de un centro de más de 300 metros cuadrados en Las Torres.

Es un modelo validado que actualmente está facturando e incorporando servicios complementarios como los de 

educación visual y consulta de psicología.

Natha Salud
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS
Presentación de la iniciativa 11/10/2022

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis personal mediante metodología DISC

DEFINICIÓN bmc e incorporación de Antonio como educador visual al catálogo de servicios de la empresa

Gestión de solicitud de préstamos avalam para la construcción del centro de Salud.

Solicitud de Kit Digital para la Sociedad Cooperativa Natha

Evaluación de la incorporación de otros servicios complementarios como el gabinete psicológico

           HORAS

Irene Martínez Frutos         14

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento      2

Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio     4

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio     2

Mentoría Marketing y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento   2

Mentoría para la preparación de la jornada de presentación de proyectos  2

Mentoría Validación de hipótesis       2
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A

B

C

D

Sesiones online grupales

Programas para 
instituciones públicas

Coaching individual

Consutloría colegios

INICIATIVA    NAY OLIVEIRA

Fundador   Nayana Roberto de Oliveira

DNI    58467312R

Teléfono   +34 615 22 60 61

Mail    nayangel@gmail.com

Termina el proceso  SI

6.8 NAY OLIVEIRA

MODELO DE NEGOCIO 
Serivicios de coaching educacional dirigido a Centros Educativos y Familias.. Soporte presencial y online.

Es un modelo validado que actualmente está facturando e incorporando y promocionando su actividad tanto online 

como presencialmente en la Región de Murcia.
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS
Presentación de la iniciativa 11/10/2022

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis personal mediante metodología DISC

Lanzamiento de la Web para la captación de comunidad interesada

Estrategia digital en Instagram. Definición y puesta en marcha.

Primera actividad educativa para el Ayuntamiento de Torre Pacheco

Presentación del servicio en diferentes televisiones locales

Apertura de colaboración en radio para la promoción de la actividad de coaching educacional

           HORAS

Nayara Roberto de Oliveira        12

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento      3

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio     3

Mentoría Marketing y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento   2

Mentoría para la preparación de la jornada de presentación de proyectos  2

Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable      2
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A VALOR AÑADIDO

Para el propietario de mascotas.

Tratamientos de salud y belleza de mascotas adaptados a la especie, raza y necesidades de su mascota.

Para los locales y especialistas que ofrezcan productos y servicios.

Ampliar sus servicios incorporando peluquería y similares al su propio catálogo.

Para los expertos.

Formación en el cuidado y salud de mascotas.

Horas de ocupación para prestar servicios de cuidado belleza de mascotas

ACTIVIDADES CLAVE

Crear una red de expertos en peluquería y belleza de mascotas en la Región de Murcia.

Formar y aportar una metodología de trabajo a los expertos de la red.

Contactar con todos los locales y especialistas de la región que les pueda interesar ofrecer servicios.

Concretar pedidos/agenda para los expertos de la red.

MONETIZACIÓN

La plataforma Raza monetizará su actividad como plataforma a través de:

Formación y homologación de expertos en belleza de mascotas.

Venta de servicios de cuidado de mascotas al cliente final y a centros acreditados.

ACTIVIDADES DE LANZAMIENTO

Solicitud de financiación para la creación de un soporte digital.

Crear una red (mínima) de expertos a homologar para prestar servicios en la región.

Contactar con locales en los 52 municipios de la región para la acreditación de centros.

INICIATIVA    RAZAS PLATAFORMA

Fundador º  Sabina Vargas Vargas

DNI    23251180C

Teléfono   +34 649 68 59 25

Termina el proceso  SI

6.9 RAZAS

MODELO DE NEGOCIO 
Desarrollo de una plataforma de servicios de cuidados de belleza y alimentación de mascotas que incluya a los 

siguientes agentes:. a) Expertos en belleza de mascotas. b) Locales y servicios que produzcan y presten servicios 

a mascotas. Centros acreditados. c) Propietarios de mascotas.
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS
Presentación de la iniciativa 11/10/2022

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
La intervención de ReLanza en el desarrollo del negocio Razas ha sido particularmente compleja. La empresa tiene 

sede en en centro de Lorca y antes del comienzo del programa tenía una ocupación de horas y espacios inferior 

al 10%. Antes de comenzar con el proyecto de plataformización de servicios de peluquería canina era necesario 

estabilizar la actividad de la empresa y asegurar ingresos.

Plan de activación de la actividad de Razas como peluquería canina

Visita al comercio y definición de elementos que aportan valor añadido

Promoción del centro de peluquería en internet y mediante Whastapp Web

Estudio de reestructuración de deuda y apoyo para la negociación con entidades financieras

Diseño de la plataforma Razas para la puesta en marcha del proyecto.

Primeras alianzas tanto con clínicas veterinarias de Cartagena y Totana y acuerdos con los colaboradores de la 

plataforma.

          HORAS

Sabina Vargas Vargas        8

Mentoría de Pivotes y Ajustes del modelo de negocio    3

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio    3

Mentoría Marketing Crecimiento. Hipótesis de crecimiento  2
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INICIATIVA    VIVACCE

Fundadora   Marina Martínez López

DNI    48560580J

Teléfono   +34 655 10 58 27

Termina el proceso  NO

6.10 VIVACCE

MODELO DE NEGOCIO 
ECOMMERCE de calzado que complementa una tienda física situada en el término municipal de Molina de Segura.  

Calzado cómodo, casual y servicio de comercio electrónico completo, que incluye logística y sistemas de garantías 

según legislación vigente para el comercio digital.

A

B

C

D

Catálogo de productos. Mujer, infantil, hombre y complementos

Solución logística y logística inversa para soporte de la tienda electrónica

Servicio complementario para la tienda física

Sistemas de pago seguro digital
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis de las capacidades emprendedoras DISC.

Vivacce entra en el proyecto ReLanza una vez que tiene construída la solución web de comercio electrónico con una 

solución prestashop. Promocionan productos complementarios para la tienda tradicional situada en Molina de Segura 

pero no tienen la suficiente venta para mantener el servicio online.

Análisis SEO de la solución WEB. Identificación de las debilidades.

Alta de la solución en Google Mybusiness y tienda de comercio electrónico google.

Definición de nuevos productos basados en temporada. Se redefine Vivacce como una tienda de calzado outlet y se 

busca complementar la marca con un producto de fabricación propia.

Tras el verano 2022 Vivacce decide no seguir invirtiendo en la solución actual de comercio electrónico y buscar otras 

herramientas que le permitan continuar su expansión. Esta es la causa por la que la iniciativa no finaliza el proceso y 

no presenta la solución en la jornada final.

           HORAS

Marina Martínez López         9

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento      3

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio     2

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento   4
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INICIATIVA    IhelpU

FUNDAD1R   Maria Pilar Munuera Martínez

DNI    48429183S

Teléfono   +34 619 97 67 58

Mail    info@otroconcepto.com

Termina el proceso  NO

6.11 IHELPU

MODELO DE NEGOCIO 
En nuestra app un mapa geolocalizará todas las alertas de ayuda. Así los voluntarios o “helpers” sabrán con quien 

contactar de forma sencilla, rápida y segura. Desde ayudar a un enfermo a pasear su perro, acompañarle a un hospital, 

o simplemente quieres donar muebles a un damnificado por una catástrofe natural; inundaciones, terremotos, 

incendios…

A

B

C

D

Registro de usuarios. Sistema de plataformización

Creación de alertas combinadas

Match entre ofertantes de voluntariado y demandantes de ayuda

Entrega segura y monetización de la actividad
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis de las capacidades emprendedoras DISC.

IhelpU es una iniciativa de Pilar Munuera que ha sufrido muchas modificaciones de concepto desde su entrada en 

ReLanza, pero ninguna de las opciones ofrecidas por los mentores ha sido validada por la empresa. No ha dispuesto 

de tiempo para poder evaluar el posible impacto que puede tener una solución como la que se propone.

Inicialmente se desarrolló un BMC para una App que plataformice actividades de voluntariado, posteriormente se 

propuso pivotar hasta un modelo orientado a ayuda social a personas de la tercera edad y finalmente se volvió al 

modelo inicial.

Pilar ha aprovechado para hacer crecer su propio negocio Otro Concepto (empresa de MK digital) las mentorías y las 

sesiones grupales de Impulsa pero no ha conseguido concretar una nueva propuesta de negocio.

          HORAS

Pilar Munuera Martínez        9,5

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento     3

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio    2,5

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento  2

Mentoría Validación de hipótesis      2
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INICIATIVA    Bego Vivo

FUNDAD1R   Begoña Vivo Marin

DNI    34794583E

Teléfono   + 34 630 12 58 83

Mail    begovivo@gmail.com

Termina el proceso  NO

6.12 BEGO VIVO

MODELO DE NEGOCIO 
Bego Vivo es una fotografa alojada en el vivero de empresas de las Torres de Cotillas. Participa en el proyecto 

ReLanza con el objetivo de diseñar una iniciativa de negocio que le permita crecer y escalar en el mercado de la 

fotografía conceptual y familiar.

A

B

C

D

Retratos artísticos

Familia, recien nacidos y embarazadas

Fotografía familiar y mascotas

Eventos
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Análisis de las capacidades emprendedoras DISC.

Begoña Vivo es una fotografa que reliza un trabajo muy artesano y artístico en las proximidades de Murcia. Se le 

plantea en el programa ReLanza el diseño de una solución mucho más escalable con la puesta en marcha de varias 

actividades:

Revisión del Modelo de Negocio a un servcio más estandarizado y escalable.

Generación de servicios complementarios a la fotografía personalizada como la formación.

Incorporación de un plan de marketing digital innovando sobre lo que los clientes quieren y prestigiando su propia 

marca.

Tras varios intentos Begoña no tiene verdadero interés en renovar su negocio con una iniciativa más escalable y 

deicde no presentar su propuesta de trabajo en la jornada final de ReLanza.

          HORAS

Begoña Vivo Marín        11

Mentoría Capacidades para el Emprendimiento     3

Mentoría Lienzo de Negocio. Diseño de Negocio    2

Mentoría MARTA GUTIÉRREZ y Crecimiento. Hipótesis de crecimiento  2

Mentoría PMV. Producto Mínimo Viable     2

Mentoría Validación de hipótesis      2
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INICIATIVA    El Guayaco

FUNDAD1R   José Luis Robles

DNI    25629637R

Teléfono   +34 623 45 45 37

Termina el proceso  NO

6.13. EL GUAYACO

MODELO DE NEGOCIO 
El Guayaco es un restaurante de comida ecuatoriana situado en el centro de la ciudad de Lorca. José Luis se plantea 

adquirir los derechos de explotación del negocio a través de un traspaso que le ofrece el propietario actual del local. 

A

B

C

Comidas y cenas

Delivery

Eventos
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MENTORÍAS PERSONALIZADAS

Hitos conseguidos durante el proceso ReLanza
Al comienzo del programa ReLanza José Luis asiste a todas las actividades de formación grupal que le platea el 

programa. Inicialmente acompaña a Mónica para la puesta en marcha de Amazonita pero quiere completar el negocio 

valorando la posibilidad de adquirir el traspaso del Restaurante El Guayaco de Lorca.

Evaluamos económicamente la opción. Capital necesario, inversión, ingresos y gastos. Los mentores de ReLanza 

visitan en dos ocasiones el local y negocian con el propietario para conseguir condiciones ventajosas.

Para validar el proceso le invitamos a José Luis a trabajar durante un fin de semana en las instalaciones del Guayaco 

de la mano del propietario actual. Esto le aportará gran información sobre el funcionamiento del negocio y las 

posibilidades de crecimiento.

José Luis no concreta las horas de validación con el propietario y considera no seguir con el proyecto.

         HORAS

José Luis Robles       3

Mentoría Validación de hipótesis     3
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ANEXO 1. FICHAS DE INSCRIPCIÓN
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ANEXO 2. ANÁLISIS DE COMPETENCIAS DE EMPRENDIMIENTO
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